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RESUMO

A guerra é das realidades humanas que mais exige da lingua expressa por palavras, sinais e
gestos a forca mistica de uma comunicacao eficaz. Nao existe realidade humana que supere a
comunicagdo exigente que a guerra impde; no fogo cruzado, no corpo a corpo, na luta “fria”
permito-me entender esta Gltima como a propaganda, andncios de ataques, mensagens por meio

de emissarios e sinais nas arvores, paredes de casas, postes elétricos etc.

A guerra exige que 0s momentos interativos ou comunicacionais sejam estes protagonizados das
altas patentes para a base, isto € na linha vertical descendente, ou entre pares, na linha horizontal
ou ainda dos soldados para as altas patentes, comunicacdo vertical ascendente, sejam
desprovidos de erros ou implicaturas s6 decifraveis com esforco acrescentado. E um erro tatico

usar enunciados dificeis de interpretar.

A 1l Guerra Mundial em que se notabilizou o General George Smith Patton, Jr. constituiu o
ponto de virada para repensar 0 todo da técnica — consequéncias, estratégias e linguagens da
guerra moderna e a guerrilha, na qual o General Jonas Malheiro Savimbi se notabilizou. Da Il
Guerra Mundial as guerras de guerrilha modernas, os Generais (Altas patentes) que se tornaram
carismaticos tém um padrdo discursivo cheio de significados que neste trabalho pretendemos
decifrar. As situacdes de guerra em gqualquer contexto, tempo e lugar exigem Generais. Generais

que pensam profundo na guerra e fazem seguidores, sdo carismaticos... Pelos seus discursos?!

E com base no significado das guerras, que se torna Gtil descobrir porque os Generais s&0
seguidos, aplaudidos e venerados como verdadeiros carismaticos — mesmo apregoando a morte,

em periodos de grande crise ou sofrimento incomensuraveis.

Tentamos buscar e perceber os contornos e o alcance do discurso das altas patentes militares em
geral emanados nos discursos orais de dois generais que em dois espacos, tempos e situacdes
diferentes viveram e comunicaram-se como Generais tornando-se carismaticos e verdadeiros
“combatentes da linha da frente”. E esta comunicacio discursiva que fazemos objeto do nosso

estudo.

Palavras-chaves: Altas Patentes militares, Genera(l)is, Discurso Oral, luta, combate, guerra,

inimigo, discurso militar, seguidores.



ABSTRACT

War, is one of the human realities that much requires from spoken language, signals and

gestures, the miracle of an effective communication.

There is no human reality that overtakes such a huge communication demand than the war, in the
battlefield body fight or crossfire, in the cold war with self permission to take it as propaganda,
attacks announcements, messages with sender and threatening signals in trees, walls of the

houses, lampposts and so on.

War demands interactive moments or communicational from high ranked to base, on a
descending vertical line or between partners, horizontal line as well as from soldiers to the
military high ranked ascending vertical communication be free of mistakes or implication only
interpreted with some additional effort. It is a tacit mistake using not easy understanding
statement.

The World War Second in which General George Smith Patton Jr. emerged constitutes the
turning point to think twice of the whole technique — consequences, strategies and languages of
the modern war and of the guerrillas in which General Jonas Malheiro Savimbi came out. From
the World War Second to the modern guerrillas, Generals (high ranked) that became charismatic
have such speech pattern so meaningful that we intend to analyze in this research.

War situation in any context, time and place require Generals. Generals that think deeply of the
war and make followers, they are charismatic... for their speeches?!

It is because of the meanings of the wars that become useful to discover why Generals are
followed, applauded and venerated as true charismatic men — even preaching death, in great
crisis period or immeasurable sufferance

We tried to fetch and understand the outlines and the reach of the army high ranked speech
proceeding from two Generals’ oral speeches that into two places and different situations lived
and communicated like Generals becoming charismatic and true “combatants of the front line”.

This is the speech communication we make object to our research.

Keywords: Army high ranked, Genera(l)s, Oral Speech, fight, combat, War, enemy, Military

Speech, Followers.
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INTRODUGAO

No momento em que se reconstroi e se procura perceber um pouco sobre «vidas-guerras»,

daqueles que nasceram e viveram para a guerra e dela fizeram um legado que marcou a vida das




suas patrias para sempre, é dificil perceber seus discursos; discursos, esses que marcaram suas
emocdes, seus sentimentos, seus entusiamos, suas capacidades taticas, suas agressividades e
sobretudo suas capacidades de lideranca. Mas também discursos que marcaram suas sociedades
construindo-as ou desconstruindo-as. Duas correntes, duas opinides. Todavia, 0 céu e a terra
desses fundamentados discursos ndo é a nossa sina. Esses discursos devem ser, ndo obstante as
dificuldades, estudados e analisados para deles tirar as licbes que o lado bom de um homem
serve para a sua patria. E o esforco deste trabalho nos capitulos que seguem:

Na Introducdo (I Capitulo) apresenta-se o tema e a metodologia cientifica, conceitua-se a
comunicacdo militar tenta-se um esclarecimento as culturas militares e o esbatimento das
multiculturas para a fluéncia de uma comunicacdo multicultural para a integragéo grupal.

No segundo capitulo teoriza-se o instrumento de andlise que é a argumentagdo, caracteristica
essencial de um discurso militar, que nas Artes da Guerra de Tsu Sun e Maquiavel, por exemplo,
deram a guerra um significado mais cientifico demostrando o poder de forca da inteligéncia do
comandante e a sua capacidade de lideranca. O bom discurso militar assente numa boa
argumentacdo faz rentaveis as varias circunstancias (terreno, cultura, sociedade, lingua, ambiente
etc.) para serem aproveitadas para se construir a vitoria enquanto despertos pelo bom
comandante aos seus subordinados.

No terceiro capitulo, tenta-se uma analise dos discursos orais ja transcritos de dois Generais que
lutaram em circunstancias e tempos e espacgos diferentes mas que fizeram um discurso com
identidade militar com aspetos sociolinguisticos que giram a volta da teoria da guerra para nela
encontrar linguagens de consenso nas quais Generais e outros fazedores da guerra se podem
congregar.

O quarto, ultimo capitulo, encerra o trabalho com as conclusdes achadas pertinentes do que 0s
Gen. Patton e Savimbi, nos discursos pronunciados durante as suas missdes patrioticas,

essencialmente aqueles em analise, nos inspiram substancia linguistica.



CAPITULO | - APRESENTACAO DA METODOLOGIA

1. O Discurso de GS e GP: Um Valor, Uma Conquista

N&do queremos conselhos? NGs rejeitamos as opinides dos outros? Ndo Senhor! Aceitamos os
conselhos dos paises amigos... Mas os (conselhos) que apontam para a derrota, para a humilhag&o,
para a resignagdo, nunca deviam ter ouvidos da UNITA. As pessoas deviam convencer-se, de uma
vez por todas, que todo o conselho para a UNITA se deixar vencer ndo sera acatado. S6 faremos

aquilo que acharmos que aponta para o caminho da dignidade.
Extrato do discurso do GS pronunciado no seu QG a 25-12-1983; In S/A, 20009, p.
56, Discursos e Entrevistas, vol.1

[...] Use every means available before, during, and after battle. Reports must be facts, not
opinions; negative as well as positive. Do not believe intercepts blindly, cross-check, sometimes
messages are sent out to be intercepted. [...] The order itself will be short, accompanied by a
sketch, it tells WHAT to do, not HOW. It is really a memorandum and an assumption of

responsibility by the issuing commander.

Patton Jr., 1885-1945 p. 65

O nosso objeto de analise ¢ o discurso oral militar, embora transcrito, pronunciado pelos
Generais George Smith Patton, Jr. e Jonas Malheiro Savimbi, que se tornaram carismaticos no
meio de todas as adversidades.

Costa (2010), considera que “falado ou escrito, o discurso tem como principal fun¢ao a
comunicagdo que consiste em concretizar um determinado conteudo por palavras e frases ... o
discurso forma-se mediante um conjunto de frases logicamente ordenadas, de modo a comunicar
um sentido”. Ja Mario Vilela, citado em Costa (2010:276), aborda o discurso como «uma
producdo verbal, que apresenta uma continuidade semantica e em que todos os enunciados
produzidos pertencem a mesma unidade comunicativa». Mas o discurso, conclui Costa, esta
associado a oralidade e o texto a escrita. Para Coulmas (1998): “speech is what creates
community and mediates between individuals and members of various subgroups who, as all
experience tells us, are able to communicate with each other in spite of the fact that their codes

are not completely congruous”.

Com base nestes conceitos, o discurso militar pronunciado pelos GP e GS parece conformar a

criagdo de comunidade, a mediacdo entre individuos e membros dos varios subgrupos que se



comunicam mesmo quando os codigos ndo sdo concludentes, conforme referido acima, por

Coulmas.

Ao folhear este trabalho, que pretendemos Util para patentes superiores e lideres em geral
percebera que o GP, puramente Comandante da tropa, direciona o seu discurso para a tropa,
apelando para o prazer da vitoria e o valor do esforgo que antecede a vitoria:
“...vao haver algumas queixas de que estamos a exigir demasiado esfor¢co aos nossos homens.
Estou-me nas tintas com estas queixas [...] quanto maior for o nosso esfor¢o mais alemaes
mataremos. Quanto mais alemédes matarmos, menos dos nossos serdo mortos. Mais esforgo
significa menos baixas. Quero que todos vocés se recordem disso” (Robalo e Mata, 2010).
Ja para o GS, as circunstancias impdem um discurso multifacetado: um discurso diplomatico
enquanto dialogava com os parceiros internacionais e um discurso popular enquanto dialogava
com as massas, mas um discurso militar enquanto o fazia com os militares.
“A Africa do Sul é uma poténcia regional e, se ndo cuidarmos das nossas relacBes com ela, 0s
nossos adversarios ndo hesitardo em utilizd-la contra nés. Além disso, o apartheid € uma
ideologia sem possibilidade de expansdo. Ainda que quiséssemos adoptar iriamos aplica-la contra
quem? Contra nos proprios?” (Muekalia, 2010, p. 175)
Justificou arrogante, o GS a tropa, a decisdo estratégica de firmar com a Africa do Sul, “racista”,
relagcbes de parceria. Arrogancia, segundo Charaudeau (2005: 87-88) citado por Marques (s/d),
resultante do ethos (discursivo) «en tant qu’image qui s’attache a celui qui parle», fazendo
referencia ao discurso politico. Marques considera que “em termos discursivos, a acusagdo de
arrogancia resulta de uma imagem negativa construida pelo alocutario, que assim avalia o
discurso do locutor; tem, portanto, uma natureza relacional, isto €, decorre da relacdo discursiva

construida entre os interlocutores, marcada pela agressividade”.

Curiosamente, nenhum dos dois Generais usava notas de apontamentos (cabulas) para falar com
0s seus publicos, por isso eram populares e falavam com uma grande autoridade, franqueza,

coloquialidade ou informalidade.

1.1 Justificativa

Os atos comunicativos orais acontecem em todas as esferas da vida humana, uma vez que o
homem € um ser expressivo. A necessidade de comunicar nos grupos humanos é primeira na
lista de todas as necessidades vitais, ja que € por meio desta que consegue satisfazer todas as
outras necessidades — desde o choro da crianga para reclamar o direito a amamentacao e anunciar
determinada dor ou mal-estar ao balbuciar de palavras de um velho caduco para reclamar um

leito.



A comunicagéo flui em todos os contextos sociais, desde os mais individuais e familiares aos
mais complexos e diversificados como multinacionais nos quais para além da fala e da escrita se
introduzem elementos técnicos e tecnoldgicos para a fluidez da comunicagdo humana.

O exército é um contexto social com caracteristicas e dinamicas muito mais complexas, dado o
seu propdsito social de manutencdo da ordem e defesa das fronteiras e interesses do grupo
humano. Todavia, ndo obstante os meios técnicos, logisticos e tecnoldgicos, é a comunicacdo
que supera 0s obstaculos e orienta 0 uso bem-sucedido dos meios a disposicdo. As chefias
militares sdo o0s sujeitos de base para que a comunicacdo flua e os meios sejam usados com éxito
para a derrota e exterminagao total.

Este € um estudo que assenta na andlise dos discursos orais pronunciados por APM (Generais
Patton e Savimbi), embora na condi¢do de discursos ja escritos, uma vez que 0s originais orais

sao de dificil acesso.

1.3 Objetivos

1.3.1 Objetivo Geral

e Estudar e analisar o discurso oral pronunciado por altas patentes militares

1.3.2 Objetivos Especificos

e Entender a importancia da argumentacdo no discurso oral militar, pronunciado pelos
Generais Jorge Smith Patton e Jonas Malheiro Savimbi;

e Analisar a influéncia do discurso destas altas patentes militares junto dos subordinados,
na elevacdo do moral da tropa, no combate e nas vitérias;

e Caracterizar o discurso militar pronunciado por estes generais engquanto instrumentos
linguisticos

e Comparar o discurso das duas altas patentes militares com base no tempo e no espaco

enguanto fatores influenciadores no alcance dos objetivos militares.

1.4 Metodologia

Trata-se do estudo do discurso oral militar pronunciado por altas patentes, presente em dois
discursos transcritos. A linguistica permite-nos fazer uma explora¢do do discurso por meio da
analise pormenorizada dos textos na vertente que desejamos abordar, ou seja, a argumentacédo do
discurso de APM.



Assim, com base no conhecimento que se tem sobre o discurso oral, a analise argumentativa de
APM remete-nos para 0 método de procedimento histérico que Marconi e Lakatos (2001, p.221)
enguadram entre os principais métodos de procedimento em ciéncias sociais, sobrelevando neste
caso a préatica da coleta de dados através da documentacdo indireta, abrangendo a pesquisa
documental e a bibliografica e a documentacgdo direta, neste caso abrangendo trés elementos
fundamentais, fundamentados em Marconi e Lakatos (id, p.223):

e Sociometria — “técnica quantitativa que procura explicar as relagdes pessoais entre
individuos de um grupo”. N&o obstante o conhecimento que temos do GS, o discurso dos
dois homens de guerra denota uma empatia e relacdo de aproximacao entre os Generais e
os seus subordinados. “Lembrem-se, rapazes”. (GP) “Olhem bem para mim!” (GS);

e Andlise de conteldo — permite a descricdo sistematica, objetiva e quantitativa do
contetdo da comunicag&o;

e Historia de vida — tenta obter dados relativos a "experiéncia ultima™ de alguém que tenha

significado importante para o conhecimento do objeto em estudo.

1.5 Procedimentos

Para a percecdo do discurso militar destas APM procedeu-se a recolha de um corpus composto
por dois discursos transcritos, um de GP, intitulado “Discurso as Tropas antes do Dia D” (Robalo
e Mata, 2010, p.103), datado de 5 de Junho de 1945, e o outro de GS, que Muekalia denominou
de “Um Discurso Preocupante” (Muekalia, 2010, p.300), pronunciado no Bailundo, Angola a 13
de Marco de 1996.

A consulta através da documentacdo indireta, ou seja a pesquisa documental e bibliogréfica
ajudou na percecao da intensidade da argumentacdo e do valor da mesma no discurso das APM,
ndo importando as circunstancias, o lugar ou tempo para 0 sucesso dos objetivos militares.
Alguma “vasta” bibliografia, incluindo biografias, consultada no ambito da perce¢do da historia
de vida dos Generais, cujos discursos constituem o corpus do nosso trabalho, permitiu encontrar
na palavra escrita a expressdo comunicativa que congregava e elevava o moral da tropa,

denotando as excelentes relagdes pessoais entre APM e subordinados.

1.6 O Corpus do Trabalho

A selecéo e organizagdo do corpus do trabalho para analise do discurso oral militar pronunciado
por altas patentes observou uma primeira fase de selecdo dos discursos acima mencionados

(discurso de General Patton intititulado “Discurso as Tropas antes do Dia D” ¢ de General




Savimbi, intitulado “Um Discurso Preocupante”). Na segunda fase, escolhemos a bibliografia
que se adequa a analise linguistica e, sobretudo, a que se refere & argumentacdo, para além do

material que enquadra os discursos, na histdria e vidas da guerra.

O discurso do Gen. George Smith Patton, Jr. foi extraido da obra «50 Grandes Discursos da
Historia» de Robalo & Marta (2010:103-107). Trata-se da transcricdo do discurso pronunciado
a0 Quartel-general do 3° Exército a 5 de Junho de 1944. E um discurso puramente coloquial,
cheio de fervor e emocdo. Com este discurso, o GP tera atingido o apice da sensibilizacdo da
tropa para a guerra.

Quanto ao Gen. Jonas Malheiro Savimbi, focalizamos a nossa atencdo no discurso existente em
“Angola a Segunda Revolucdo: Memorias da Luta pela Democracia de Jardo Muekalia, (2010,
pp. 300-301). O discurso intitulado pelo autor “Um Discurso Preocupante” constitui uma boa
argumentacdo de um General em desespero, embora capaz de, dentro das suas atribuicOes e

responsabilidades, ser forte e capaz de reagir para a vitoria.

Para uma melhor percecdo do seu discurso, a obra consultada foi: “Jonas Savimbi: Discursos e
Entrevistas (1976-1991) vol.1, obra sem autor, editada em 2009.

Para convencer publicos, o discurso das APM, dialogal ou ndo, carrega uma grande dose de
argumentacdo construida sobre as variadas estratégias, conscientes de que “la argumentacion es
una actividad discursiva orientada hacia la finalidad de influir sobre las creencias, los valores,
las actitudes, los conocimientos etc. de los destinatarios para los modificarlos si es preciso, para
que concuerden con los del emisor y para que se atenue ou se elimine una possible

controvérsia.” Cros (2005: 58)




CAPITULO Il - FUNDAMENTACAO TEORICA

2.1 Enquadramento tedrico

Um estudo mais aprofundado do discurso militar denuncia como os enunciados auténticos
produzidos em situacdo de interacdo oral entre as hierarquias permite identificar o uso recorrente
de palavras e expressGes caracterizaveis pelo maior ou menor grau de imprecisdo do seu
conteddo semantico, mas eficiéncia e pragmatismo nos objetivos e na exequibilidade, pelo que a
NATO considera que: “Efficient speech communication is recognized as a critical and
instrumental capability in many fields of military activities...” (AAVV, 2005, p.viii). Digamos
que todos os campos da atividade militar precisam de um discurso eficiente e esclarecedor. E a
eficiéncia, o esclarecimento e o0 pragmatismo no discurso que determinam a argumentacdo que
atualmente atrai a atencdo dos linguistas que estudam manifestacGes linguisticas que objetivam
convencer ou persuadir. Amossy e Koren (2009) fundamentam-no, em primeira instancia, nos

seguintes termos:

La dénomination d’argumentation rhétorique, par laquelle Ducrot désigne tout ce qui reléve de
I’art de raisonner et de persuader par la parole, n’a cependant rien d’évident, et si elle permet a la
pragma-sémantique de se démarquer clairement des approches discursives courantes, elle n’en
pose pas moins des problemes de fond. (Amossy e Koren, 2009, p.2)
A denominada ‘argumentacdo retorica’ faz parelha com a argumentacdo linguistica que
conforme Ducrot, citado pelas autoras:
“...dans le regain des études argumentatives ... s’y est récemment employé en différenciant
nettement ce qu’il appelle « 1’argumentation linguistique » et « 1’argumentation rhétorique ». La
premiére, dont il est I’un des promoteurs et le tenant, se définit contre « I’optimisme rhétorique
d’Aristote et de ses innombrables successeurs » (1d)
Embora “I’argumentation est un fait de langue et non de discours, qui intervient dans la
construction du sens de ['énoncé”* (Ducrot, 2004:32), as argumentagBes linguistica e retorica,
interrelacionam-se na argumentacdo militar que neste trabalho analisamos. Alids, a viragem
retdrica, segundo Carrilho (2001, p.78), protagonizada pelos filésofos Perelman e Toulmin, que
decidiram questionar energicamente o modelo cientista que até entdo presidia a determinacdo da
validade discursiva e & anélise da efetividade argumentativa®, é o que, segundo aquele autor,

aumentou a importancia do ressurgimento das reflexdes sobre a argumentagdo nos novos

! «Signifier, pour un énoncé, c’est orienter » (Anscombre & Ducrot 1988) — citados por Amossy e Koren (2009, p.2)
2 carrilho (2001, p.78) “nos finais da década de 50 do século XX, toma também forma uma outra alternativa ao
império do logicismo, com a qual se inicia uma importante transformacao filoséfica, que podemos designar como
uma viragem retdrica. Ela deve-se sobretudo a dois fildsofos, Perelman e Toulmin, que decidiram questionar
energicamente o modelo cientista que até entdo presidia a determinac¢do da validade discursiva e a analise da
efectividade argumentativa».



caminhos trilhados na area da filosofia, com inevitaveis consequéncias noutras areas de
investigacéo.

Perelman e Olbrechts Tyteca (1958) aparecem em Amossy e Koren (2009), honrados pelas obras
publicadas em 1958, «Le Traite de I’Argumentation e La Nouvelle Retorique» nas quais a
argumentacdo retdrica estava assente no logos e na Idgica de valores que explora as vozes, uma
vez que, o debate racional e a palavra partilhada podem substituir a procura comum de um

acordo a violéncia brutal®.

O que interessa na argumentacdo, inclusivamente no discurso de APM, como dizia Ducrot, €
“I’art de raisonner et de persuader par la parole”. 1sto equivale a escolher um discurso concreto
que condiz com as circunstancias, o tempo e o lugar e assim como com o alocutério. E assim
que, das tipologias de Orlandi* em que os discursos estdo associados as nogdes de interacio e de
polissemia, a Alta Patente Militar, escolheria o Discurso Autoritario: aquele em que a
reversibilidade tende a zero, estando o objeto de discurso oculto pelo dizer, havendo um agente
exclusivo do discurso e a polissemia contida, isto €, o autoritario procura a assimetria de cima
para baixo, ja que qualquer outro, remeté-lo-ia a remediar consensos, ou seja, segundo Citelli
(1988), a remeter-se a um menor grau de persuasdo, tendendo, em alguns casos, ao quase

desaparecimento do imperativo e da verdade Unica.

Esta recorréncia ao discurso autoritario em detrimento dos discursos ludico e polissémico faz das
APM arrogantes, caracteristica que Marques (2008) atribui aos politicos. A autora acautela que
se referia a arrogancia verbal, “ainda que as dimensBes para-verbais — mimica, linguagem

corporal, tom — ndo fossem negligenciaveis”.

N&o obstante, estas percecdes recentes, em Franca, a diferenca entre a arte de persuadir e a arte
de bem dizer foi, segundo Amossy e Koren, reconduzida e reinterpretada em 1970. Hoje, para
repensar uma forma de bem persuadir, argumentar com razao, sobretudo nas posicdes de poder
como as de APM, seria inevitavel conciliar a vontade e a necessidade de construir um discurso
argumentativo forte, sendo mesmo, objetivamente autoritéario e apelar, como Serra (1995), refere
a necessidade de estudar os fendbmenos da comunicacdo e da linguagem.

“E um lugar-comum, hoje em dia, dizer-se que o século XX ¢ o ‘século da linguagem’”. Factores

como o desenvolvimento das novas tecnologias de informagéo e comunicagdo (mediante as quais

toda a experiéncia humana tende a tornar-se linguagem e comunicacéo), a consolidacdo dos

regimes democraticos (em que a palavra, e ndo a violéncia ou a forca, se assume como

3 Sumula da proposicdo adiante, em Amossy e Karen (2009, p.2), “En effet, Le traité de I'argumentation. La
nouvelle rhétorique, publié en 1958 avec Olbrechts-Tyteca, est axé sur le logos et sur une logique des valeurs. Il
explore les voies par lesquelles le débat rationnel et la parole partagée peuvent substituer la recherche commune
d’un accord a la violence brute”
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instrumento da atividade politica), a "crise de fundamentos” que sacudiu as Matematicas nos

principios do século, o desenvolvimento cientifico e técnico em geral, vém trazer para primeiro

plano a necessidade de estudar os fendémenos da comunicacdo e da linguagem” (Serra, 1995/96)
Isto € dizer que inclusivamente a argumentacdo se devia esvaziar de atitudes arrogantes, pois na
analise de Citelli (1988), “o discurso autoritario lembra como se alguém falasse para um
auditorio composto por ele mesmo”. A mesma autora considera ser naquela manifestagao
discursiva que o poder mais escancara as suas formas de dominacéo, enquanto o discurso ladico
e 0 polémico tendem a um maior ou menor grau de polissemia, o autoritario repete uma fala ja
sacramentada pela instituicdo: “o mundo do didlogo perdeu a guerra para o mundo do
monologo ” (italico nosso).
Um dos objetivos chaves da linguagem, segundo Santasuzana (2005), é dar-lhe “un valor
comunicativo de primer orden ... un instrumento imprescindible para compreender la realidad”.
Qualquer falante que se propde comunicar e argumentar, deve ser capaz de produzir e interpretar
as ideias dos outros. Estas ideias devem ser, por isso, ordenadas e comunicadas com clareza e
eficacia. O discurso militar ndo ignora nem dispensa esta ordem, nem a comunicacdo com
clareza e eficacia. Segue, por isso, rigorosamente, as fases da construcdo dos textos explicativos
de Coltier ou Grize, em Santasuzana (2001) (Fase de problematizacion, Fase de resolucion e la
Fase de conclusion), também ndo ignora “la secuéncia explicativa” de Adam citado pela autora.
Mas, mais do que um discurso, a comunicacdo (oral) das altas patentes do exército contém uma
forte argumentacdo. Esta argumentacdo constrdi-se, na academia militar, sob situacdes concretas

gue requerem respostas consistentes e favoraveis para a construcdo da paz e harmonia social.

A carreira militar € uma escola na qual se aprende a producdo do discurso e construcdo de
argumentos validos, a arte de ouvir e escutar para interpretar, tanto enunciados explicitos como
implicitos. E ciente disto que as patentes superiores de um exército (Generais) procuram
construir um discurso tdo pedagdgico quanto didactico por meio do qual promovem simpatias,
proximidade com o exército e construcdo de carisma, gracas aos convincentes argumentos
contidos nos seus discursos orais e através das marcas da personalidade que passam pela fala,
pelo tom de voz, a gestualidade, a pausa, mas também a sagacidade, a velocidade, a entoacéao e a

mimica.

2.2 Conceito de comunicacao militar (entre o oral e o escrito)

Marques refere-se & argumentagdo oral como sendo “um processo social e interativo ... que
implica a existéncia de dois falantes, um protagonista e um antagonista (real ou imaginario), que

se associam verbalmente devido a uma divergéncia de posi¢cdo perante uma determinada opiniao



expressa. Neste quadro, o objetivo central de uma argumentagdo é o de convencer o antagonista
da aceitabilidade de um determinado ponto de vista” (Marques, 2010, p.56).

Comunicar é, pois, pér em comum uma dada informacdo (Carmo, 2007, p.40). A possibilidade

de p6r em comum determinada informagao ocorre porque, segundo 0 mesmo autor:
Por detrds de qualquer comunicacdo humana, esconde-se um complexo processo em que 0
emissor ap0Os variadas operac@es internas de sele¢do, comparacao e codificacdo de informacédo a
emite sob forma de uma mensagem verbal para um ou mais recetores que a vao perceber com 0s
seus sensores (visuais, auditivos, tacteis e cinestésicos) e através de um processo de
descodificacdo, também ele complexo, lhe vao dar sentido de acordo com os elementos de
natureza emocional e cognitiva que possuem. Tanto no processo de codificagdo como no de
descodificacdo das mensagens, a cultura dos protagonistas, desempenha um papel essencial na
percecdo, ou seja, no reconhecimento, filtragem e contextualizacdo da informacao.

Finalmente, Carmo considera que quanto maior for a distancia cultural entre os atores sociais

mais dificil se torna o processo comunicacional. E por isso que existe uma sequéncia de

formacdo comunicacional de todos os envolvidos, de cadetes a Generais, para que haja um

continuum de producdo, retencdo e interpretacdo da informacédo entre os efetivos do exército; é

por essa razdo que os estudiosos da guerra dizem que:
“efficient speech communication is recognized as a critical and instrumental capability in many
fields of military activities such as command and control, aircraft, ship and ground vehicle
operations, military communications, translation, intelligence, and training” (AAVV, 2003,
p.viii).

Lé-se no prefacio da obra militar Use of Speech and Language Technology in Military,

pressupondo que o discurso militar entra como a primeira das preocupacées na lista dos desafios

das chefias militares.

A pragmatica da comunica¢do humana de Crespi (1997:197) considera o processo comunicativo
um “esquema ndo linear baseado num constante processo de acao e reacdo entre os individuos
que comunicam”. Este autor defende como pressuposto basico que “nio se pode ndo comunicar”,
isto é, todo tipo de comportamento é uma comunicacdo, até mesmo o simples facto de néo se
falar ou de ndo se prestar atencdo ao outro €, na realidade, a comunica¢do da mensagem «néo
quero falar contigo». Ja o segundo pressuposto pretende que, “toda a comunicagdo compreende
um conteudo e um aspeto relacional...” Assim, dizia, «posso dirigir um insulto a alguém por
brincadeira, de modo afetuoso, ou para agredir, e isso dependerd apenas da entoacdo e da
expressao gestual e a mimica com a qual acompanho a minha expressdo verbal». Finalmente, o
terceiro pressuposto de Crespi tem a ver com toda a relagéo entre duas ou mais pessoas que surge
como uma série de sequéncias de um continuum, podendo o seu significado ser interpretado

através de uma pontuagdo, uma vez que a pontuacdo é essencial para a boa comunicacéo
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humana. Desta forma, as trocas comunicativas podem ser simétricas, se a relagdo com o outro
ocorre num plano de paridade, ou complementares, quando um dos participantes assume uma
relacdo dominante, one-up, colocando o outro numa posicao one-down (apud. cf. Bateson, 1972;
Watzlawick, 1967) Toda esta descricdo mostra-nos o quanto as altas patentes militares tém o
privilégio one-up, intrinseco a posi¢ao assumida.

A interacdo por meio do discurso oral pressupde o dominio por parte dos interlocutores
envolvidos, emissor e recetor, 0 dominio de um codigo linguistico comum e um dominio amplo
de “informag¢do pragmatica”. Neste pacote de informacdo pragmatica, Costa (2010, p.276)
considera essencial o conhecimento do mundo, de crencgas, de opinides, de topicos relacionados
com o meio social e cultural em que se inserem. Ainda assim, defende o conhecimento mutuo
dos interlocutores e conhecimento da situacdo de interlocucdo, claro, sem descorar do

conhecimento verbal.

No entanto, por tudo o que ficou dito, estaremos todos de acordo que “falar ndo comporta s6 um
conhecimento linguistico, implica também a assimilacdo de uma série de regras extralinguisticas

geralmente partilhadas por membros de um determinado grupo” (Crespi, 1997:150).

2.3 Argumentacao e Retorica
Na 62 edicdo de Elementos de Retorica Literaria de Heinrich Lausberg, 1é-se que:

“A tradicdo retorica da Peninsula Ibérica aparece na evolugdo das letras latinas com certa

evidéncia. Entre os seus cultores, podemos lembrar o nome prestigioso de Séneca-0-Retor, que no

século | d. C adquiriu grande fama e inimeros leitores, quando da publicacdo da sua obra, em que

se versavam temas respeitantes as chamadas Controversiae et Suasoriae.” (Lausberg, 2011, 13)
Esta questdo linguistica procede da antiguidade, anterior ao século citado no texto, e passa pela
idade média, em que, em Portugal, se falavam de “artes praendicandi e os sermonarios”, ali
pelos séculos XVII em que, diz o autor, “todos estes elementos (artes praendicandi) serviam
para afinar a técnica oratéria dos pregadores ... para a sua aplicacdo pratica, com o fim de
convencer, e se possivel converter os ouvintes as verdades eternas do cristianismo” (italico
nosso). Por esta razdo, como disciplina, a retérica ja fazia parte do curriculo da Universidade de
Lisboa em 1432. A retdrica em Portugal conhece, pela primeira vez, uma critica severa de
Oratoriano em 1746. Este Mestre “faz uma critica ao ensino contemporaneo da retorica e ataca,
sem piedade, a eloquéncia, sobretudo sagrada da sua época... o mau-gosto e a falta de
propriedade dos seus contemporaneos. De 1836 a 1863, nas leis promulgadas nesta altura, a
retorica evolui para a oratdria que usualmente aparece ligada a poética, tendo sido abolida do
curriculo escolar da altura, cinco anos depois, 1868. De 14 para ca tem-se desconhecido o ensino
da retorica, e “ha quem a olhe com horror”. Este descrédito, porém, diz Lausberg (p.31), “ndo foi

devido a disciplina em si, que € util e continua a estar nos fundamentos da linguagem, mas sim, a
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incompreensdo dos que a ensinavam e praticavam”. Mesmo depois de o “Tratado da
Argumentacdo” e a “Nova Retorica” de Parelman e Obrechts Tyteca em 1958, a verdade ¢ que

“a retorica atual continua ligada a tradi¢do da antiguidade e do renascimento” (id.).

Todo este histdrico sobre a retdrica ndo € distinto do da argumentacdo, sendo que, os estudos
desta, segundo Sena e Figueiredo (2013), “vém sendo desenvolvidos, desde a antiga retdrica até
os dias de hoje, por estudiosos de diversas areas do saber, como filésofos, literatos, especialistas
da linguagem ¢ linguistas”. Estas autoras fundamentam o seu estudo na teoria da argumentacéo,
partindo de Aristoteles, notavel filosofo grego, passando pelos estudos desenvolvidos por
Perelman e Olbrechts-Tyteca, bem como por Oswald Ducrot e Jean-Claude Anscombre assim

como Marion Carel nas teorias de “forma standard ”, de “topoi” e a teoria de blocos semanticos.

Lausberg (2011, p.75) define a retorica, como um sistema mais ou menos elaborado de formas
de pensamento e de linguagem, as quais podem servir a finalidade de quem discursa, para obter
em determinada situacédo, o efeito que pretende. Esta definicdo difere completamente da arte da
oratéria dos sofistas, anteriores a Aristételes, para os quais a oratoria era a “arte do bem falar”,
em lugar da retérica que para Aristoteles, era “a arte de persuadir através da utilizacdo do
raciocinio ldgico, ou seja, a escolha de meios adequados para persuadir” (Sena e Figueiredo,
2013). Por isso, foi a Aristételes, que se atribuiu, com razdo, na antiguidade classica, “a
sistematizacdo dos estudos sobre os meios de persuasdo em quatro dimensfes argumentativas: a
demonstracdo, a retdrica, a sofistica e a dialética (apud. Paulinelli, 2004). Tal deveu-se ao facto
de nesta altura, a retorica gozar de maior “prestigio no meio social, pois estava em consonancia
com o perfil democratico da sociedade ateniense” (id.). E a retorica parece continuar a ser
interpretada até em 2016, em conformidade com o conceito aristotélico. A nova retdrica de
Perelman, que, ao retornar a tradicdo classica e recuperar fundamentos da retdrica e da dialética,
elabora um trabalho original, denso, de importancia inquestiondvel para juristas, filésofos e
linguistas, dando a Amossy (2002) razfes para dizer que “seu langamento teve impacto reduzido
e influéncia muito limitada no cenario linguistico dos anos de 1960 ¢ 1970 (Paulinelli, 2013).
Plantin (2002) esclarece que “a énfase conferida pelo autor ao género judiciario e ao discurso
filosofico fez com que sua pesquisa agradasse especialmente aos circulos especializados de
filésofos do direito, e que ficasse circunscrita a esse meio”(id.). Afinal conforme Lausberg
(2011, p.81) “o ensino da retorica escolar (Sempre) concentrou-se no discurso partidario, visto
que, nesse ensino, a finalidade que importava do ponto de vista social, era a formagdo de
advogados e politicos”. Alias, isto comprova-se, nos trés generos aristotélicos do discurso
partidario, assim fundamentados: a) o género judicial, com fungdes de acusacao e de defesa, tem,
como caso paradigmatico, o discurso de um advogado diante do tribunal, especialmente no
processo penal; b) o género deliberativo, com as func¢des de aconselhar e de desaconselhar, tem,

como caso paradigmatico, o discurso do representante de um partido politico diante da
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assembleia popular; ¢) o género epidictico ou demonstrativo, com as funcdes de louvor e de
censura, tem como caso paradigmatico o discurso festivo, em honra de uma pessoa que deve ser

celebrada.

Para Aristdteles, segundo Serra (1995/96), a retorica visa descobrir os meios que, relativamente a
qualquer argumento, podem levar & persuasdo de um determinado auditério; o seu objeto é o
“verosimil” ou "provavel” (tendo portando uma natureza dialética, distinguindo-se da
demonstracdo ou analitica, que trata do "necessario” e "verdadeiro™). Aristoteles, segundo o

autor, distingue também os discursos retdricos em deliberativos, judiciais e epidictico.

Todo este requinte linguistico comecou a perder fulgor com o acumular das seguintes alteracfes
de vulto, segundo Serra (ld.): comecou a ocupar-se afincadamente do genero literario em
detrimento dos trés géneros retoricos supracitados; foi deixando de ensinar como persuadir para
passar a ensinar como fazer "belos discursos"”, portanto, perdeu-se 0 seu objetivo pragmatico
imediato; deixou-se de integrar, numa primeira fase, a pronuntiatio e a memoria, depois a
inventio e ainda mais tarde a dispositio®, para ficar reduzida a elocutio ou "arte do estilo"
(estilistica). Esta sucessdo de acontecimentos (desaparecimento da retorica) faz prevalecer a
estilistica, a analise do discurso e a linguistica que herdam, dando-lhe uma nova forma, as
problemaéticas que tinham constituido o objeto da retorica.

Paulinelli (2014) considerou que, no que a argumentacdo diz respeito, paralelamente ao
programa de Perelman, a argumentacdo de procedéncia retorica retorna a cena de forma indireta,
através dos estudos da filosofia analitica anglo-saxdnica, quando entdo se consolida uma
tendéncia de se estudar ndo somente o sistema da lingua, mas também o enunciado em contexto.
Para completar tal fundamentagdo Austin (1970) lancava a “no¢do de ato ilocucional, em que
uma acdo é atrelada a uma palavra, e de ato perlocucional, que consiste em produzir um efeito

sobre aquele a quem se dirige”™.

Quando falamos, exercemos influéncia sobre os outros ja que em conformidade com Kerbrat-
Orecchioni (2001), citado em Amossy, (2009), “falar é trocar ¢ ¢ mudar trocando”. Neste
“tradicadilho”, hd uma forte perce¢do argumentativa e também retorica que vem expressa no
texto de Amossy, abaixo:

Nos termos de Charaudeau, todo ato de linguagem emana de um sujeito que gera sua
relacdo com o outro (principio de alteridade) de maneira a influencid-lo (principio de
influéncia) e, a0 mesmo tempo, a gerar uma relacdo na qual o interlocutor tem seu préprio
projeto de influéncia (principio de regulacdo) (Charaudeau, 2005, p. 12). Percebe-se,
portanto, que, por sua natureza dialdgica, o discurso comporta como qualidade intrinseca

a capacidade de agir sobre o outro, de influencia-lo. Sem divida, é preciso manter a

5 A elaborac3o (tractio) da matéria distingue cinco fases para a elaboracdo do discurso: inventio, dispositivo,
elocutio, memoria, pronutiatio estando inventio, dispositivo, e elocutio intimamente ligadas. Sendo Invetio é o acto
de encontrar pensamentos adequados a matéria ...” (Serra, 1995/96) para deles se valorizar somente a elocutio.
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distincdo entre a estratégia de persuasdo programada e a tendéncia de todo discurso de
orientar as maneiras de ver do(s) interlocutor(es). No primeiro caso, o discurso manifesta
uma orientacdo argumentativa: o discurso eleitoral ou a publicidade constituem exemplos
flagrantes disso. No segundo caso, ele comporta simplesmente uma dimenséo
argumentativa (Amossy, 2006 [2000], 2005): assim acontece com o artigo informativo
que preza por sua neutralidade, a conversa coloquial ou o texto ficcional. Mas a
argumentacdo, apresente ela ou ndo uma vontade manifesta de conduzir a aprovacéo, é
sempre parte integrante do discurso em situacdo. Compete também ao analista descrever
suas modalidades da mesma maneira que outros processos linguageiros.
Dali que, segundo Breton (2001), citado por Amossy e Koren (2009), “argumenter n’est pas
convaincre a tout prix, ce qui suppose une rupture avec la rhétorique au sens ou celle-ci n’est
pas regardante sur les moyens de persuader”. A argumentacdo é tolerante face a sua natureza
dialdgica, na qual cada um usa dos seus raciocinios para influenciar, e ndo necessariamente para
persuadir ou converter o(s) ouvinte(s), para a causa da fé cristd conforme procedimento da idade
média, com o uso da retdrica. Terd sido por este motivo que Anscombre e Ducrot consideram a
retorica como “‘extralinguistica” e, como tal, recusam-se a ‘“confiar-lhe” o estudo das

possibilidades de encadeamento argumentativo” (apud. Amossy, 2007, p.124).

O que mais confunde € que a retorica, “I’art de persuader par le discours” (apud. Amossy e
Koren), e a oratéria, “arte de bem falar” (Lausberg, 2011), usariam no passado aristotélico, e ndo
sd, de raciocinio l6gico para a construcdo do argumento. Alias, o discurso, na dispositio interna®
(segunda parte da teoria de elaboracdo), segundo Lausberg, (Id. pp.91-98), apresenta uma
triparticdo: principio, meio e fim: “ (...) o meio esta dedicado & matéria propriamente dita e esta
subdividido numa parte instrutiva (propositio ou narratio) e numa parte probatéria
(argumentatio). A argumentatio pode, por seu lado, ser subdividida em uma probatio, que
concretamente prova o ponto de vista partidario e numa refutatio, que refuta o ponto de vista
partidario do adversario”. O mesmo autor ao referir-se ao “pensamento argumentante”, disse que
este, acrescentado ao pensamento principal, chama-se ratio e 0 esquema completo da estrutura
de pensamentos principais com pensamentos argumentantes € o Syllogismus que consiste na
propositio (proposicdo) rationes (provas), praemissa maior, praemissa menor e conclusio
(concluséo final) [latinos e italicos do autor].

Todas estas duvidas e incertezas sobre a retorica e a argumentacdo tém sido rebatidas e

redescobertas pelos novos linguistas. A nova retorica, a argumentacdo, a pragmatica e outras sdo

6 A teoria apresenta cinco fases para a elaboracdo do discurso: inventio, dispositio, elocutio, memoria, pronuntiatio
(Laursberg, 2011, pp. 82-93) “Quanto as divisdes do discurso retdrico, uma obra de retdrica ligeiramente posterior
a Aristoteles enumera as seguintes: inventio (sujeitos, argumentos, lugares, técnicas de persuasdo e de
amplificagdo), dispositio (arrumacdo das grandes partes do discurso: exdrdio, narragdo, discussdo, peroragdo),
elocutio (escolha da disposi¢cdo das palavras na frase, organizagdo em pormenor), pronuntiatio (enunciacdo do
discurso) e memoria (memorizagdo)” (Serra, 1995/96).



a continuacdo de uma ciéncia da lingua e linguagem dindmica e mais contextualizada a
globalidade democréatica hodierna, como a retérica socratica se tornou adequada a democracia

ateniense.

Ducrot e Anscombre (apenas alguns dos novos estudiosos da ciéncia da lingua) terdo sabido,
seguramente, responder por que razdo havia argumentacdo linguistica no discurso de orientacao
persuasiva”. A essa questao, Ducrot tera respondido de forma a rejeitam o logos em proveito do
ethos. O uso das particulas subordinativas (portanto, pois, etc.) “contribuiriam pura e
simplesmente para projetar uma imagem favoravel do orador, apresentando-o como um homem
aberto ao debate que ndo impGe de modo rude seu ponto de vista” (apud. Amossy, 2007, p 126).
O mesmo autor admite que “consequentemente, 0 logos aristotélico como forma atenuada da
racionalidade que ocupa tradicionalmente o centro do dispositivo retorico aparece como um
engodo” (Id.). Para tal, consideram que a nocao de argumentacdo nao é tomada no sentido amplo
de arte de persuadir, mas no sentido especifico de encadeamento de proposi¢des que conduzem a
uma conclusdo, ou seja, “a utilizagdo de um enunciado tem uma finalidade no minimo tao
essencial quanto informar sobre a realizacdo de suas condicdes de verdade, e essa finalidade é a

de orientar o destinatario na dire¢do de certas conclusdes, desviando-o das outras™ (Id.).

No entanto, a questdo que se coloca, no ambito deste trabalho, é se o discurso das APM ja se
encontra no nivel moderno de argumentacdo que Oswald Ducrot e Jean Claude Anscombre,
Perelman e Olbrechts Tyteca, Austin, Searle, Chomsky e outros tantos, em desprimor da antiga

oratdria “cega” de persuadir 0 alocutério, tém revolucionado.

A argumentacao é uma necessidade no seio das APM ja que “possibilita a formulacéo de ideias e
0 desenvolvimento de pontos de vista, e por meio dela se programam e articulam os discursos. A
escolha de determinado signo, a disposi¢cdo dos termos oracionais dentro de um periodo, o tom

de voz e o registro linguistico empregado pelo emissor, pressupdem-na”’.

Para que tal desiderato importante, no interesse da consolidacdo da democracia “universal”
hodierna se consolide é importante um trabalho mais intenso com as pessoas que lidam com o
discurso e a “desaprendizagem” da “construc¢ao do ethos de arrogancia” (Marques, s/d), ou com
o discurso autoritério de Citeli (1988), citado acima, no qual o locutor “...autoritario repete uma
fala j& sacramentada pela instituicdo: o mundo do dialogo perdeu a guerra para 0 mundo do
monologo. A expressdo da arrogancia, diz Marques (s/d), envolve procedimentos néo
inteiramente linguisticos, isto é, pode realizar-se, no discurso oral, por meio de dimensdes

proxémicas e cinésicas, com particular importancia para a mimica, os gestos, o tom de voz, ou 0
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ritmo de locucdo. (...) O discurso decorre da relagdo discursiva construida entre os

interlocutores, marcada pela agressividade (italico nosso).

2.4 Teorias da Argumentagao
(...) O (proprio) ato de argumentar encontra espaco em todos os lugares onde

exista a abertura para a davida e para o conflito, em que ndo se disponha de uma
verdade definitiva a respeito de um dado... (Paulinelli, 2014, p.391)

Paulinelli construi este ditame linguistico referente & argumentacdo baseado em dois
pressupostos dos quais a verdade absoluta do locutor € a mais nociva. Para que a argumentacao
se faca com dedicacdo € preciso que haja lugar para a davida, mas também haja disponibilidade
para o conflito. Esta abertura para o debate faz, segundo a mesma autora, “com que a matéria
seja do interesse de diversas areas do conhecimento humano, como o Direito, a Sociologia, a
Filosofia e as ciéncias da linguagem, embora apenas recentemente tenha alcangado o estatuto de
objeto legitimo de investigagdo linguistica”. Assim, na conce¢do de Koch (2006), a
argumentacdo configura-se como uma atividade estruturante do discurso porque marca as
possibilidades de sua construcdo e lhe assegura a continuidade. Afinal para o discurso, ha um
conjunto de inten¢Bes dentro da prdpria interacdo social. Estas inten¢bes sdo determinadas pelo
emissor no modo de exposicdo das suas ideias, pontos de vista e outros elementos de
desenvolvimento do discurso, atraveés do uso da lingua e da linguagem, orientando os enunciados

no sentido de obter respostas.

Os intervenientes da argumentacdo estdo abertos para a ddvida e o locutor esta disponivel para o
conflito verbal que denota interacdo social, através de discursos e intervengdes discursivas ciente
de que a argumentacdo é uma atividade social, de natureza discursiva, dialdgica que envolve o
locutor (eu/nos) e o outro(s) (ele/eles), todos eles imbuidos numa pluralidade de perspetivas.

A argumentacdo € dialética, ou seja, pressupde também oposicao ou conflito, isto é, o alocutario
ndo é um eterno ouvinte, ele intervém a seu favor para contrapor. Porque tanto um como o outro
tém como objetivo convencer ou persuadir as pessoas (mesmo que estas sejam as detentoras por
“direito” da palavra). A argumentacdo, afinal, constitui uma atividade estruturante de todo e
qualquer discurso. A argumentacédo é regida pelos propdsitos do emissor que determina 0 modo
como ira expressar suas ideias e pontos de vista, através do uso da linguagem adequada,
orientada para enunciados que requerem obtencdo de respostas que condizem com 0s objetivos
previamente tracados. Assim, na argumentacdo, “todo enunciado expressa a inten¢do de atuar

sobre 0 outro para conquistar adesdes™.
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Embora a argumentacdo hoje tenha um rosto diferente, ndo pode fugir das suas origens, pelo
menos, conhecidas e estudadas com afinco, para a perce¢do da sua posicdo atual. Trata-se da
antiguidade classica, em que se destaca a figura de Aristételes que, segundo Meneses, citado por
Paulinelli (2014), sistematizou os estudos sobre os meios de persuasdo em quatro dimensdes
argumentativas: a demonstracdo, a retdrica, a sofisma e a dialética. Nesta fase enquanto a
retorica se elevava como “arte de persuadir através da utilizagdo do raciocinio 1l6gico” (apud.
Sena e Figueiredo, 2013), buscando cuidadosamente argumentos servis para convencer publicos,
0s retdricos acautelavam uma vocacdo pedagdgica para a eloquéncia, ou seja, a arte do bem
falar, em conformidade com os sofistas. O sofista que, segundo Stirn (2006), citado em Sena e
Figueiredo, “na visdo de Aristoteles, manipula, para persuadir, os fatores irracionais que sdo o
ethos (o carater do orador) e o pathos (as paixdes do auditorio), concluindo assim, que a arte
oratoria desenvolvida pelos sofistas era a arte de enganar (italico do autor), primeiramente,
justificando-se tal pelo texto de Meneses (2001, p. 182) a seguir:
[...] porque ela tinha colocado o conhecimento do objeto em segundo plano. A sua
prioridade era o estudo das evidéncias exteriores a arte que poderiam ser (teis para
promover e amplificar a emogdo do auditorio. [...] Em segundo lugar, [...] a sofistica ndo
se interessava por uma pesquisa adequada dos géneros discursivos mais comuns no
cotidiano da polis e, por isso mesmo, menos especializados. Pois sdo discursos em que o
auditério ndo se encontra na posicdo de juiz de uma causa alheia mas delibera em seu
proprio beneficio e o interesse da cidade. Em terceiro lugar, [...] o conhecimento da
sofistica ndo passava de simulacro, pois o raciocinio dessa parecia silogistico somente na
forma. Um exame mais detido do mesmo seria capaz de demonstrar algum vicio ou
defeito que comprometia o carater logico, servindo para enganar o auditorio (italico
nosso). Pois, ndo se postulava correspondéncia entre a linguagem e a realidade. (apud.
Sena e Figueiredo 2014, p. 9)
O raciocinio logico, apresentado por Aristdteles tanto em Arte Retdrica (obra em que Aristoteles
inovou os estudos retoricos dando inicio a sistematizacdo da estrutura do pensamento racional),
como em Organon (obra onde estabeleceu as bases da ldgica formal), concentrava a atencéo na
analise dos meios de provas demonstrativos, considerando Ribeiro (2012) que “desse modo, a
argumentacgdo s6 tem validade se alcangar a adeséo do auditorio”. Este mesmo autor, que Sena e
Figueiredo vém citando considerou que “a fala do orador ¢ concebida como forma de agao,
embora a énfase ndo esteja no que diz, no conhecimento produzido por ela e sim na finalidade de

persuadir o outro”.

Uma vez que no entender de Aristételes, “a razdo e o sentimento eram inseparaveis” (Reboul,
2004), foram apresentados alguns meios que podiam ser utilizados para organizar um discurso

persuasivo, que eram de ordem racional (logos) e afetiva (ethos e pathos), mas tambem




delimitavam a existéncia de trés elementos na composicdo do discurso: “aquele que fala; aquilo
sobre 0 que se fala e aquele a quem se fala”. Neste mesmo ambito, evidenciava também a
existéncia de trés tipos diferentes de ouvintes que atuavam no discurso que eram: o espectador
que olhava o presente; a assembleia que olhava o futuro; e o juiz que julgava sobre coisas
passadas. Com base nesses trés tipos de posicionamentos, ainda vinculava trés tipos de géneros
de discurso retorico ja citados.

Na elaboracdo do discurso, considerava Aristoteles que o orador dividia a retérica em quatro
fases: a invencdo (heurésis), a disposicdo (taxis), a elocucdo (lexis) e a acdo (hypocrisis): A
invencdo era a etapa inicial, fase em que o orador escolhia o tema e buscava os argumentos
adequados para a sustentacdo do seu discurso; a disposicdo correspondia a etapa em que o orador
procurava organizar a estrutura do seu discurso, a fim de alcancar o seu objetivo, ou seja,
persuadir o seu interlocutor; ja a elocucdo era a fase em que o orador imprimia o seu préprio
estilo, a partir da construcgdo linguistica do discurso e a Ultima etapa pela qual passava o orador,
ou seja, a acdo era a fase em que o discurso era colocado em pratica e contava com o auxilio de
recursos linguisticos (semanticos e sintaticos) e extralinguisticos (gestos, entoacdo, ritmo, etc.)
para alcancar o efeito desejado sobre o interlocutor. Aristételes foi ainda o filésofo que
introduziu na retérica a divisdo do raciocinio em trés tipos distintos: analiticos, dialéticos e
sofisticos. Os analiticos eram 0s raciocinios de carater cientifico, verdadeiros e que levavam a
conclusdes corretas. Os dialéticos eram 0s raciocinios provaveis, de carater verossimil, que se
apoiavam nas opinides, crencas das pessoas e nao tinham como pretensdo conduzir conclusées
totalmente corretas, mas provaveis pois baseavam-se na doxa, enquanto os sofisticos eram
falaciosos que levavam a conclusfes incorretas e se mostravam como verdadeiros para
convencer o auditério. Os raciocinios “dialéticos ficavam entre os raciocinios cientificos e
sofisticos. Aristoteles estudava-os em dois livros: ‘“Topica’ e ‘Arte Retorica’. Fixemos que tanto
a Retorica como a Dialética s6 lidam com raciocinios dialéticos ou provaveis” (Tringali, 1988,
p.149, cit. Id.).

Portanto, “para que uma tese consiga a adesdo de um auditério, ela necessita, de certa forma,
estar em conformidade com as crencas desse auditério ou, com o que esse auditério € capaz de
admitir como sendo racional” (Souza, 2001, p. 163).

Olhando para tudo o que ficou construido por Aristoteles, confirma-se qudo a antiga € a
argumentacao, porquanto, o carater argumentativo esta presente desde o inicio: justificamos uma
tese com argumentos, mas o adversario faz 0 mesmo. Neste caso, a retorica ndo se distingue em
nada da argumentacdo. Trata-se de um processo racional de decisdo numa situacao de incerteza,
de verossimilhancga, de probabilidade (Sena, Figueiredo, 2014).

Porém, embora tal hegemonia durasse, a retdrica aristotélica acabou por se desgastar, pelo que

em 1958, século XX d. C., com as publicacbes de, respetivamente de “Traité de
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I’ Argumentation” (Perelman) e “The Uses of Argument (Toulmin)”, buscou-se revalorizar a
retérica antiga, mas inscrita no quadro de uma teoria da argumentacdo. Assim, Perelman (1993:
24), citado em Serra (1995/96), justificava a nova teoria com argumentos como: “a teoria da
argumentacdo, concebida como uma nova retorica (ou uma nova dialética), cobria todo o campo
do discurso que visava convencer ou persuadir, seja qual fosse o auditério a que se dirigisse e a
matéria a que se referia”. O mesmo autor (1987, p.234) ja tinha defendido que argumentar era
"fornecer argumentos, ou seja, raz0es a favor ou contra uma determinada tese”. Dizia que uma
teoria da argumentacdo, na sua concecdo moderna, vinha assim retomar e a0 mesmo tempo
renovar a retérica dos Gregos e dos Romanos, concebida como a arte de bem falar, ou seja, a arte
de falar de modo a persuadir e a convencer, e retomava a dialética e a tdpica, artes do didlogo e

da controvérsia.

A Nova Retorica, segundo Sena e Figueiredo (2014) é uma nova modalidade para estudos da
retérica, sem desprezar 0s preceitos da retérica classica de Aristételes. A Nova retérica € um
regresso a dialética aristotélica. E sé ndo se chama assim porque a palavra dialética ja se tinha
comprometido totalmente com o sentido hegeliano e marxista e parecia absurdo emprega-la

também com o sentido aristotélico, embora seja o sentido fundamental, basico.

Perelman (1989) tomou como ponto de partida a distincdo entre argumentacao e demonstracao a
qual subjazem os raciocinios de tipo dialético e de tipo analitico, respetivamente. Segundo este
autor, a argumentacdo diz respeito ao conjunto de «techniques discursives permettant de
provoquer ou d’accroitre [’adhésion des esprits aux theses que [’‘on présente a leur
assentiment». J& a demonstracdo € composta pelos meios de prova «qui permettent de conclure,
a partir de la vérité de certaines propositions, a celle d’autres propositions, 0U encore, sur le
terrain de la logique formelle, de passer, a l'aide de régles définies de transformation, de
certaines théses d’'un systeme, a d’autres théses du méme systeme», segundo Lopes (1997b: 161-
162), citando Perelman.

Ribeiro (2009) considerou a ideia de auditério presente na retorica aristotélica, retomada pela
NR, como elemento fundamental para o desenvolvimento da argumentagdo. Logo, “¢ a relacao
entre orador e auditorio que constitui o sentido da argumentagdo” (Ribeiro, 2009, p. 27). Esta
forma de construir o pensamento explica-se pela abrangéncia da percecdo atual de Perelman que
explica “(...) a concegao de auditorio vista sob a otica da heterogeneidade, que supde a existéncia
de varios individuos, pensando de forma diferente e possivelmente chegando também a
conclusdes diferentes” (1d.). Os auditérios de Perelman e Olbrechts Tyteca dividiam-se em trés
partes: particular, universal e individual. O primeiro era concebido como aquele que era
constituido por um tipo de interlocutor ou interlocutores, a quem o orador direciona 0 Seu

discurso; o segundo corresponderia a um auditério constituido por todos os homens. Ja o terceiro



seria aquele composto pelo proprio sujeito que delibera, sendo capaz de “experimentar o valor de
seus proprios argumentos” (Perelman et al., 2005, p.46).

Em 1970 surge, por meio do francés Oswald Ducrot com auxilio de Jean Claude Anscombre,
também este francés, a Teoria da Argumentacdo na Lingua (TAL), também chamada
Semantica Argumentativa, que, nas suas formas de desenvolvimento foram designadas por
Forma Standard e Teoria dos Topoi Argumentativos e na terceira fase por Marion Carel, Teoria
dos Blocos Semanticos. Ribeiro (2009, p.29), citado por Sena ¢ Figueiredo 2014, diz que “essa
teoria tem como principal objetivo mostrar que a argumentatividade se encontra presente na
propria lingua e, por isso, deve ser compreendida como “um ato linguistico fundamental, um
elemento estruturante do discurso”. A argumentacdo, propde Ducrot (1989, p. 18), pode estar
diretamente determinada pela frase, e ndo simplesmente pelo facto que o enunciado da frase
veicula. Neste caso, dir-se-ia que “a argumentagdo esta na ‘lingua’, nas ‘frases’. Koch (2000, p.
159), diria que “a argumentacdo ¢ uma atividade estruturante do discurso, pois ¢ ela que marca
as possibilidades de sua construcio e lhe assegura a continuidade. E ela a responsavel pelos
encadeamentos discursivos, articulando entre si enunciados ou paragrafos, de modo a
transforma-los em texto”. Alias, afirma: “como ser dotado de razdo e vontade, o homem,

constantemente, avalia, julga, critica, isto €, forma juizos de valor” (Koch, 2002, p. 17).

Para Azevedo (2006a, p. 119), citado em Azevedo e Mileski a argumentacdo, na teoria de
Ducrot, “caracteriza-se pela interdependéncia de sentido dos segmentos argumento e concluséo
qgue compdem, justamente por essa interdependéncia, um encadeamento argumentativo”.

Ducrot propds conceitos distintos para a argumentacao, a saber: «/’argumentation linguistique»
et «/’argumentation rhétorique» (Amossy e Koren, 2009). A segunda equivale a “atividade
verbal que visa fazer alguém crer em alguma coisa”, ao passo que a primeira diz respeito aos
“segmentos de discurso constituidos pelo encadeamento de duas proposicdes A e C, ligadas
implicita ou explicitamente por um conector do tipo donc (portanto), alors (entdo), par
consequent (consequentemente) ” (apud. Azevedo e Mileski, 2011, p.172).

Koch (2006) propds que a argumentacdo se configure como uma atividade estruturante do
discurso porque marca as possibilidades de sua construcdo e Ihe assegura a continuidade, sendo
responsavel pelos encadeamentos discursivos, articulando enunciados ou paragrafos,
transformando-os em textos®. Pela argumentagdo, o locutor utiliza o seu raciocinio, 0 mais
articulado, coerente, convincente ou persuasivo possivel, articula as suas opinides para que
possam ser facilmente apreendidas pelo alocutario, ja que o convencimento e a persuasdo, ambos

fazem parte do processo de argumentacdo “e correspondem ao ato de levar a crer ou induzir a
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algo”. Koch, na fonte citada, assegura que o ato de convencer se dirige através de um raciocinio
estritamente 16gico e por meio de provas objetivas, sendo assim capaz de atingir um ‘auditorio
universal’ e possuindo carater puramente demonstrativo e atemporal (as conclusdes decorrem
naturalmente das premissas, como ocorre no raciocinio matematico), enquanto o ato de
persuadir, procura atingir a vontade, o sentimento dos interlocutores, por meio de argumentos
plausiveis ou verossimeis e tem carater ideoldgico, subjetivo, temporal, dirigindo-se, a um
‘auditorio particular’: o primeiro conduz a certeza, ao passo que o segundo leva a inferéncias que

podem levar esse auditorio — ou parte dele — a aderir aos argumentos apresentados™®.

Explica-se, deste modo, que o convencimento e a persuasdo, sdo as duas distintas formas de
argumentar, conforme exposto por Koch (2006), a serem utilizadas em conformidade com a
intencdo do locutor, seu publico-alvo e, especialmente, ao género que ele utilizara para expor
seus argumentos. Assim, na sua visdo, “ a persuasdo busca atingir o interlocutor através dos
sentimentos dos interlocutores, da vontade, por meio de argumentos plausiveis ou verossimeis, e
tem carater ideologico, subjetivo, temporal, dirigindo-se a um “‘auditério particular”, estando,
portanto vinculado a emocdo (Koch, 2006, p.18) ”. J4, convencer, para 0 autor que vimos
citando, esté estritamente ligada a razdo, por meio de provas objetivas e claras, capaz de atingir
“auditorio universal”, possuindo um carater puramente demonstrativo e atemporal, através de um

raciocinio estritamente logico”.

A argumentacdo pressupde a escolha de determinado signo, a disposi¢do dos termos oracionais
dentro de um periodo, o tom de voz e o registo linguistico empregado pelo emissor,
possibilitando a formulacdo de ideias e o desenvolvimento de pontos de vista, por meio dos quais
se programam e articulam os discursos, havendo uma quase reciprocidade entre o discurso e a
argumentacao, descrito por Adilson Citelli nas seguintes palavras: “Generalizando um pouco a
questdo, é possivel afirmar que o elemento persuasivo esta colado ao discurso como a pele ao
corpo” (Citelli,1988, p.6)™.

2.4.1 Teoria da Argumentacdo na Lingua (TAL) — Ducrot/ Anscombre

Segundo Campos (2007), em 1988 Oswald Ducrot publicou o livro Polifonia y Argumentacion, o
qual apresenta as duas primeiras etapas da Teoria da Argumentacdo na Lingua, conhecidas como
forma padréo da teoria e teoria dos topoi argumentativos. Para esta autora:
O modo como a teoria concebe a argumentacdo vem sendo alterado desde entdo, sem que tenha
sido abandonada a ideia central — expressa na propria designagdo da teoria — de que a
argumentacdo esté inscrita no funcionamento da lingua. O ponto inicial das discussdes acerca

desse tema é o fato de que sua concepgdo de argumentagdo opde-se essencialmente & concepgao
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tradicional, segundo a qual o sujeito falante apresenta um argumento como justificativa para uma
determinada conclusdo. Desse ponto de vista, 0 argumento contém um fato e se constitui na
apresentacdo de uma razdo. O fato implica a conclusdo por via logica, psicoldgica, socioldgica,
nunca linguistica.
Amossy (2015) compartilha, quando refere que Ducrot considera a argumentacdo como um facto
de lingua e ndo do discurso, que intervém na construcdo do sentido do enunciado.
On sait que pour Ducrot, I’argumentation est un fait de langue et non de discours, qui intervient
dans la construction du sens de 1’énoncé - «Signifier, pour un énoncé, c’est orienter» (Anscombre
& Ducrot 1988) - et qui consiste en un enchainement d’énoncés. Cette perspective a, entre autres,
fécondé 1’étude des connecteurs et des topoi avant de faire place a celle des blocs sémantiques
dans la théorie développée par Carel (1999).
Para Sena e Figueiredo (2013) os estudos realizados por Oswald Ducrot sobre a Teoria da
Argumentagdo, sob uma perspectiva linguistica contaram com a colaboragdo de Jean-Claude
Anscombre, nas primeiras fases da teoria (denominadas de Forma Standard e Teoria dos Topoi
Argumentativos), e de Marion Carel, na terceira e atual fase dessa teoria (denominada Teoria dos
Blocos Seméanticos). Estas autoras referem também que “os estudos da argumentacao vém sendo
desenvolvidos, desde a antiga Retdrica até os dias de hoje, por estudiosos de diversas areas do
saber, como fil6sofos, literatos, especialistas da linguagem e linguistas”. Por isso, referem as
autoras, o estudo por elas realizado, sobre a Teoria da Argumentacdo, parte de Aristoteles,
notavel filésofo grego, passa pelos estudos desenvolvidos por Perelman, com a colaboracéo de

Olbrechts-Tyteca, por terem provocado uma verdadeira renovagdo nos estudos da argumentacao.

Para Azevedo e Mileski (2011), o ato de argumentar tem sido apontado como fundamentalmente
inerente as atividades sociais e de linguagem e apelam para um olhar aos anuncios publicitarios,
artigos, reportagens, cartas do leitor ou qualquer outro género textual para perceber a
importancia que a argumentacdo assume na efetivacdo do discurso...“ao invés de agir com 0
outro e com o mundo, o homem na verdade age sobre eles, tentando sempre influencia-los,
utilizando palavras e, por isso mesmo, imbricando nelas uma for¢a muito mais argumentativa do

que simplesmente informativa” (Azevedo 2000, p. 35 cit. Azevedo e Mileski, 2011).

No artigo “O Percurso Teorico de Oswald Ducrot na Defesa de uma Argumentacdo Linguistica”,
a autora Hilda de Oliveira Olimpio considera dificil tracar o percurso da evolucdo teorica do
autor, desde a sua interlocucdo com as teorias logico-referencialistas, fortemente presente nos
primeiros textos (1981 [1966], 1973); passando, numa fase posterior (1977 [1972]), pela
influéncia da pragmatica; adotando, na sequéncia, uma postura mais estruturalista, em que
focaliza os operadores e articuladores argumentativos e introduz a teoria da polifonia
(1980,1987/ [1984], 1990); evoluindo, num momento seguinte, para a teoria dos topoi, como

lugar-comum argumentativo (1995, 1999); perspectiva abandonada na forma atual da teoria,




fundamentada na nogédo de blocos seméanticos e de encadeamentos argumentativos (1997, 2005).
No mesmo artigo, a autora refere que “diferentemente de Saussure, para quem a funcdo
fundamental da lingua é a comunicacdo, Ducrot defende que a funcdo fundamental da lingua € a
argumentacao”.

A nogéo de polifonia em Ducrot, segundo Barbisan e Teixeira (2002) aparece pela primeira vez
no capitulo 1 (um) de Les mots du discours (1980), é retomada, com modificacdes, em Le dire et
le dit (1984) e retrabalhada nas conferéncias de Cali (1988).

Segundo os autores, a palavra polifonia, originalmente, refere uma classe de composicdo
musical, caracterizada pela sobreposicdo de muitas vozes ou muitos instrumentos, exprimindo
cada qual suas ideias, quase sempre em ritmos diferentes. Os autores referem que Ducrot se
propde a explicar como, a partir da leitura de Linguistique générale et linguistique francaise de
Charles Bally (1965), ele encontrou inspiracdo para sua teoria linguistica da polifonia:
(...) Ducrot diria que o locutor — pessoa a qual se atribui a responsabilidade pela enuncia¢do —
pde em cena dois enunciadores que, a respeito do mesmo objeto, reagem de modo oposto. Essa
seria uma solucdo polifénica. Para se admitir uma solugdo polifnica desse tipo, é preciso aceitar
a coexisténcia possivel de varios modus e varios dictum no sentido de um enunciado Unico. Nada
proibe que se veja na proposta de Bally, para um mesmo enunciado, sujeitos modais distintos: o
enunciado, diz Ducrot, poderia entdo representar os pontos de vista ou as reacgdes de diferentes
pessoas. O que sugere uma concepc¢ao teatral da enunciagéo: o sentido do enunciado descreve a
enunciagdo como a confrontacédo de pontos de vista diferentes, que se justapdem, se superpdem
ou se respondem (1989, p. 178). Analises feitas ao modo de Bally, explica Ducrot, obrigariam a

reconhecer ndo apenas diversos modus, mas também diversos sujeitos modais.

Segundo Barbison e Teixeira, no capitulo 1 de Les mots du discours (1980, p. 43), Ducrot faz a
primeira alusdo ao conceito de polifonia, que ele formula junto a tese de que o enunciado veicula
uma imagem de sua enunciacdo. Para Ducrot a idéia central desenvolvida pelo autor é que, nessa
descricdo da enunciagdo que constitui o sentido do enunciado, se deve distinguir o autor das
palavras (locutor) e os agentes dos atos ilocutdrios (enunciadores). Ao par locutor/ enunciador,

associa o par alocutario/destinatario.

Quando o conceito de polifonia precisou de ser melhor compreendido, Ducrot estabeleceu a
no¢do de enunciador, locutor e sujeito empirico. Enquanto o enunciador (E) correspondia ao ser
responsavel pelos pontos de vista expressos através da enunciagdo, ndo era ser do mundo real,
mas abstrato, ao qual ndo era atribuida a palavra; o locutor (L) era o ser responsavel pelo
enunciado, que se evidenciava atraves das marcas de primeira pessoa. J& 0 sujeito empirico (L)
era 0 ser do mundo real, pertencente ao extralinguistico, diferente do locutor que se encontrava

no plano linguistico. Na verdade, os estudos de Ducrot estavam centrados na lingua e nédo fora



dela. Para mostrar a presenca de enunciadores dentro de um enunciado, Ducrot (1988, p. 24)
apresentou o seguinte exemplo: “Pedro nio veio; ao contrario, ficou em casa”. Nesse enunciado,
podemos identificar a presenca de dois enunciadores que assumem 0Ss Seguintes
posicionamentos: E1- Pedro veio (enunciador presente); e E2- Pedro ndo veio (enunciador
implicito). A polifonia explica-se como um conjunto de vozes que estdo implicitas num
enunciado quando um locutor se dirige a um interlocutor. Na verdade, sdo pontos de vista nos
quais o locutor toma uma posic¢do. Assim, “Pedro ndo veio” e recusa 0 ponto de vista de (E1):
”Pedro veio”. Como afirma Delanoy (2008, p.26), “do dialogo entre locutor e enunciadores vem
a noc¢ao de polifonia na linguagem”.
Quando Ducrot, (1989, op. cit.) propde gque “a argumentagdo esta na ‘lingua’, nas ‘frases’”,
querera fazer crer que sdo as frases que possuem argumentatividade por conduzirem o alcance
das conclusdes “a partir do sentido presente em morfemas como pouco e um pouco, elementos
determinadores da for¢a argumentativa de um enunciado” (Sena e Figueiredo, 2014). A forca
argumentativa de um enunciado, precisou Ducrot, € a base da teoria que procura definir o
conceito de possibilidades argumentativas, propondo conforme transcrito em Sena e Figueiredo
que:
a forca argumentativa de um enunciado A deve ser definida como um conjunto [...] dos
enunciados C1, C2... etc. que podem aparecer como conclusGes de A. Assim a forga
argumentativa de um enunciado “Pedro trabalhou um pouco” consistiria no conjunto dos
enunciados que podem eventualmente lhe ser encadeados em um discurso por um
portanto ou um conectivo deste tipo, explicito ou implicito. Neste conjunto, encontrar-se-
iam, por exemplo, os enunciados “Ele esta cansado”, “Ele tem o direito de descansar”,

“Ele talvez tenha terminado o artigo”. (Ducrot, 1989, cit.)

Para Campos (2009), a teoria de Ducrot assenta na ideia central de que a argumentacdo esta

inscrita no funcionamento da lingua:
O ponto inicial das discussdes acerca desse tema € o fato de que sua concecdo de
argumentacdo opde-se essencialmente a concecdo tradicional, segundo a qual o sujeito
falante apresenta um argumento como justificativa para uma determinada concluséo.
Desse ponto de vista, 0 argumento contém um fato e se constitui na apresentacdo de uma
razdo. O fato implica a conclusdo por via légica, psicoldgica, socioldgica, nunca
linguistica. (Campos, 2007, p.140)

A reflexdo ali desenvolvida € a de que o locutor (sujeito falante) argumenta quando tenta impor

ao seu alocutario (ouvinte) uma conclusédo por meio da apresentacdo de uma razéo. De acordo

com tal concecdo, a razdo decompde-se em argumento e lei. Entdo existem trés elementos a ter

em conta: argumento, razdo e conclusdo, diante dos quais Ducrot reinsere 0 conceito de



topoil?argumentativos que sdo “principios responsaveis pela ligagdo entre argumentos e
conclusoes”. Nesta teoria, segundo Campos (2007, p.141), o valor argumentativo das palavras é
o responsavel pela direcdo argumentativa do discurso. O autor sustenta essa tese afirmando que
ha, em todas as linguas, pares de frases que, embora enunciem o mesmo fato do mundo, tém

orientagdes argumentativas diferentes.

Os topoi apresentam na visdo de Ducrot trés propriedades inerentes ao principio argumentativo:
universais, gerais e graduais: a) € “universal”, por ser comum a uma determinada comunidade
linguistica, num sentido bastante limitado; b) geral, por se aplicar a um grande numero de
situacOes, ndo apenas a do momento em que se fala; c) gradual, por relacionar duas escalas, duas
gradagdes, de modo que, “quando se percorre uma das escalas, percorre-se também a outra, e que

o sentido no qual se percorre uma implica um certo sentido para o percurso na outra” (Ducrot,
1989, p.26, cit. Campos, 2007; Sena e Figueiredo, 2014).

A frase “Esta fazendo calor, vamos a praia” ¢ um exemplo de topos graduais que Ducrot propde,
pois, quanto mais calor (clima ameno, bom tempo, quente, temperatura agradavel) mais as
pessoas decidiriam ir para a praia. Essa relagdo de gradacdo (quanto mais.../quanto menos),
presente na teoria dos topoi, é, segundo Cabral (2010, p.54-55), “uma propriedade decisiva da
argumentacdo, o que possibilita e implica a existéncia de escala argumentativa” que “é uma
classe argumentativa em que se configura uma relacdo de forca maior ou menor dos contetdos
dos enunciados”. Assim, as escalas argumentativas permitem “avaliar os argumentos em termos
de forca, isto é, ha argumentos que sdo mais fortes do que outros em relacdo a uma mesma

conclusdo” (Cabral, 2010, p. 54-55 cit. Sena e Figueiredo).

Existem os operadores argumentativos que sdo responsaveis por indicar a gradacdo da forca dos
argumentos e por mostrar para que direcdo os enunciados apontam. Quando os enunciados
apontam para uma mesma conclusdo dizem-se pertencerem a uma classe argumentativa — que
pode ser definida como um conjunto de enunciados que argumenta em dire¢cdo a uma mesma

concluséo, 1é-se em Sena e Figueiredo.

Em 1990, surge a Teoria dos Blocos Semanticos (TBC) por Carel e Ducrot que pretendiam rever
as concegbes apresentadas na TAL e melhoré-la, assim como promover elementos de
importancia particular para a teoria da polifonia.

O proprio Ducrot (2002, p.7) disse que a teoria dos ‘blocos semanticos’ mantinha e até mesmo
radicalizava as decisOes iniciais da TAL. Anscombre e Ducrot recorreram aos ‘topoi’. Para M.

Carel, o sentido de uma entidade linguistica é evocar um conjunto de discursos ou, se ela tem

12 Topoi, tépos, ndo é uma terminologia nova, pois, foi Scrates, na sua retdrica que a referenciou pela primeira
vez, estando associado a ideia de lugares comuns, ou seja, categorias formais de argumentos que tém uma
aplicacgdo geral. Eles constituem principios gerais que servem de base para o raciocinio que permite o acesso a uma
conclusdo sem precisar de estar expressamente ditos (Cabral, 2010, p.53 cit. Sena e Figueiredo).
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fungdo puramente combinatdria, modificar os discursos associados a outras entidades. S6 o

discurso é, portanto, doador de sentido.

Nessa nova perspetiva, segundo Delanoy (2008, p. 30), citado por Sena e Figueiredo (2014), “o
sentido se constrdi a partir da relacdo de interdependéncia existente entre dois segmentos, ou
seja, entre argumento e conclusédo e ndo mais na passagem de um argumento A para uma
conclusdo C, como se argumento e conclusdo fossem elementos semanticamente independentes.
Isso significa que o sentido se constroi a partir de um bloco seméntico que corresponde a “[...]

interdependéncia entre os segmentos de um encadeamento argumentativo”.

Porém, a nossa preocupacdo hodierna e, neste trabalho, € tentar perceber se o discurso das APM
ja construiu bases suficientes para a argumentacdo estudada por Oswald Ducrot e Jean-Claude
Anscombre, que atribuiram ao discurso caracteristicas modernas, democratizadas e
democratizadoras de convencer e persuadir, que consistem no questionamento e na contestacéo,

deixando para tras a retdrica, sofisma ou oratoria propostas na era classica aristotélica.

A utilizacdo da argumentacdo no discurso comum é para Abreu (2002) sindbnimo de manipulagdo
e coercdo, ou seja, argumentar, no discurso do senso comum, é vencer alguém, forca-lo a
submeter-se a nossa vontade, apesar de 0s estudiosos da argumentacdo observarem que ha
diferentes modos de argumentar e que € possivel argumentar sem necessariamente manipular ou
trabalhar somente com o sentimento e a emocdo. O autor considera, por isso, que, embora ambos
0s termos estejam englobados na nogédo de argumentacéo, atualmente, deve separar-se convencer
e persuadir. No entanto, essa atividade exige um esfor¢o mais subtil: “argumentar é colocar-se
no lugar do outro para produzir um texto/ discurso que possa convencé-lo, ou melhor, é orientar

o discurso no sentido de buscar adesdes” (Abreu, 2002, p. 24).

Na TBS sdo admitidos dois tipos de conectores, 0 que resulta em apenas dois tipos de
encadeamentos argumentativos: normativos e transgressivos. A argumentacao pode, entdo, ser
de tipo normativo ou transgressivo. A argumentacdo do tipo normativo é aquela cujos
componentes estdo interligados semanticamente por um conector do tipo donc (do francés, e
logo do portugués) e a argumentacdo de tipo transgressivo é aquela cujos segmentos se
encontram inter-relacionados por um conector do tipo pourtant (do francés e no entanto do
portugués) (Cf. Carel et al., 2005, p. 14 cit. Sena e Figueiredo).
Na TBS, Ducrot e Carel também contemplam dois modos distintos através dos quais um aspeto
pode ser evocado a uma entidade: o externo e o interno, explicitada da seguinte forma:
A argumentacdo interna estd inscrita no significado da palavra e os encadeamentos
possiveis sdo internos & palavra em questdo; a argumentagdo externa, por sua vez, contém

encadeamentos que prolongam o significado da palavra. Ressaltamos, no entanto, que

tanto a argumentacdo interna quanto a argumentacdo externa constituem um fendmeno
geral [...](I1d.)



Neste nivel (semantica argumentativa), “a argumentatividade esta inscrita no nivel fundamental
da lingua”. Assim, a argumentatividade ndo ¢ algo acrescentado ao uso da lingua. A semantica
argumentativa, que também se chama, semantica da enuncia¢do, ou macrossintaxe do discurso,
tem por funcao identificar enunciados cujo trago constitutivo é o “de serem empregados com a
pretenséo de orientar o interlocutor para certos tipos de conclusdo, com excluséo de outros”. Ou,

simplificando, com a pretensdo de argumentar (Koch, 2006,p. 102).1

2.4.2 Teoria da Argumentacdo no Discurso — Ruth Amossy

As constantes reincidéncias da retdrica antiga devem-se ao facto de por ela sermos reconduzidos
ao desenvolvimento da ciéncia da linguagem — na qual “a argumentagdo no discurso opde-Se a
argumentacio na lingua que nega as virtudes do logos” (Amossy, 2007). E desejavel que um
discurso apresente uma orientacdo argumentativa, pois, como diz Amossy, mesmo “a fala que
ndo tem a intencdo de convencer acaba por exercer alguma influéncia, orientando maneiras de
ver e de pensar”, visto que “o exercicio da fala implica normalmente varios participantes — 0S
quais exercem permanentemente uns sobre os outros uma rede de influéncias muatuas: falar é
trocar, e € mudar trocando” (Kerbrat-Orecchioni, 1990, cit. Amossy, 2007). Assim se consolida o
caracter sociocultural desde as origens da retérica, enquanto “instrumento de exercicio da
cidadania que, segundo Amossy (2006), permitia tanto a boa marcha da justica, pelo manuseio
da controvérsia, como o bom funcionamento da democracia, pela pratica da palavra
publica”(Paulinelli, 2014).

Na sua nova construcao, nova retdrica, Chain Perelman considerou que, “toda argumentacao se
desenvolve em funcdo do auditério, ao qual ela se dirige e ao qual o orador deve se adaptar. O
auditério, em Perelman, é sempre uma construcdo do orador e essa construcao se da por meio de
um jogo de imagens”. Essa construcdo em momento algum foi contestada por Amossy, embora o
tivesse sido por outros tantos, por construir a sua linguistica a partir de elementos do direito e da
filosofia. Para Amossy “a empresa da persuasdo se mostra especialmente perigosa, e também
mais interessante, quando o auditorio possui membros cujos pontos de vista sdo diferentes”.
Assim, Ruth Amossy, diante do conflito que opunha Perelman a muitos criticos que néo
adentravam na interpretacdo plena do seu pensamento linguistico perelmaniano (desmistificar a
obra perelmaniana), buscou aliar a dimenséo filosofica da argumentacdo, especialmente em sua
vertente retorica (Aristoteles) e neo-retérica (Perelman), a uma dimensdo linguistico-discursiva,

com vistas a criacdo de um método de andlise argumentativa (Paulinelli, 2014, p.403).
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Ao estudar a argumentacdo no discurso de Ruth Amossy, Paulinelli constatou que esta buscou
primeiramente redefinir a retorica perelmaniana como um dos ramos da linguistica do discurso,
fornecendo-lhe instrumental teérico-metodolégico adequado ao estudo concreto do discurso
argumentativo. Para tal, ocupa-se em solucionar uma questdo de delimitacdo dos campos de
interesse da retdrica e da analise do discurso. A retdrica, nesse sentido, continua Paulinelli,
(2014), interessa-se apenas por discursos com propdsito persuasivo declarado, enquanto a analise
do discurso abriga estudos de corpora de natureza mais diversa, a fim de apanhar a articulagéo
entre uma organizacao textual e um dispositivo de enunciacéo tributario de determinada situacao
social. Outra divergéncia tem a ver com 0s objetos de estudo de uma e outra area: enquanto a
retorica se centra nas técnicas argumentativas, a analise do discurso estuda todo o discurso no

quadro de troca onde ele se desenvolve.

Neste ambito, Amossy (2005, cit. Paulinelli, 2014) defende, ent&o, que o pesquisador deve estar
atento ao que ela chama de visée argumentativa e dimensdo argumentativa: se considerarmos a
interacdo verbal como um jogo de influéncias reciprocas, podemos entender que todo o discurso
tende a agir sobre o parceiro, incitando-o a ver e a pensar de um certo modo, a partilhar um
ponto de vista, apesar de nem todos os discursos possuirem um mesmo objetivo. A titulo
exemplificativo, Amossy aponta o discurso eleitoral ou publicitario, um manifesto, uma carta
aberta, que se constroem em torno de uma “visée persuasiva”, da qual o auditorio é bem
consciente, ao passo que textos literarios ndo buscam diretamente a persuasdo, embora
indiretamente comportem também uma orientacdo argumentativa, na medida em que apresentam

certa visdo de mundo (Amossy 2005, cit. Paulinelli, 2014).

Existe, sem duavida, segundo Amossy (2006 [2000], 2005), uma diferenca entre estratégia de
persuasdo programada e a tendéncia de todo o discurso de orientar as maneiras de ver do(s)
interlocutor(es). No primeiro caso, o discurso manifesta uma orientacdo argumentativa: o
discurso eleitoral ou a publicidade constituem exemplos flagrantes disso. No segundo caso, ele
comporta simplesmente uma dimensdo argumentativa, conforme se verifica no artigo
informativo que preza por sua neutralidade, a conversa coloquial ou o texto ficcional. Mas a
argumentacdo, apresente ela ou ndo uma vontade manifesta de conduzir a aprovacao, é sempre
parte integrante do discurso em situacdo. E que nos termos de Charaudeau, citado em Amossy
(2007, p.122), todo ato de linguagem emana de um sujeito que gera sua relagdo com o outro
(principio de alteridade) de maneira a influencia-lo (principio de influéncia) e, ao mesmo tempo,
a gerar uma relacdo na qual o interlocutor tem seu proprio projeto de influéncia (principio de
regulacdo) (Charaudeau, 2005, p.12). Percebe-se, portanto que, continua Amossy, por sua
natureza dialdgica, o discurso comporta como qualidade intrinseca a capacidade de agir sobre o

outro, de o influenciar.



Segundo Bourdieu (1982), citado por Amossy, 0 poder da fala provém “das condig¢des
institucionais de sua producao e de sua rece¢do”
A questdo, portanto, no que diz respeito ao impacto de um dado discurso, ndo é de ver por
quais processos linguageiros ele consegue agir sobre o auditorio; o que mais importa é
saber qual é a situacdo do orador e a legitimidade institucional conferida a sua fala. Nessa
perspectiva, é o ethos que se v& uma vez mais privilegiado a custa do logos. A imagem
produzida pelo discurso deve estar em conformidade com aquela que decorre da posicao
do locutor, e é a posicdo prévia da qual ele tira a sua legitimidade, e ndo a forca do
raciocinio, que confere a linguagem o seu poder. (Amossy, 2007)
Estamos volta e meia considerando que o discurso é conceitualmente uma troca, “linguagem
colocada em a¢do, ¢ necessariamente entre parceiros”, diz Benveniste (1966), citado por
Amossy, que aventa o “plano figurativo”, assim observando que “a enunciagdo postula um
interlocutor”, um “parceiro” com quem o locutor estabelece necessariamente uma “relacdo
discursiva” (Benveniste, 1974, p. 85 cit. Amossy, 2007). Parece, a partir dai, diz Amossy, que é
possivel ancorar a analise argumentativa numa analise da enunciacdo preocupada em localizar as
marcas de linguagem do locutor e do interlocutor no discurso. Além dos marcadores, tais como
os diferentes indicios de alocucdo — designa¢fes nominais, pronomes pessoais —, pode-se
encontrar a figura do interlocutor através do conhecimento, das competéncias, dos valores e das

crencas que lhe sdo atribuidas.

Estabelece-se, neste caso, como Perelman (1987), citado em Paulinelli, (2014), “que o tipo de
auditério visado determina quais as melhores técnicas argumentativas a serem empregadas pelo
orador”. O mesmo autor considera que, em funcdo de suas caracteristicas, os auditérios podem
ser classificados como particular ou universal, homogéneo ou heterogéneo, simples ou
composto. Contrariamente, Amossy (2002), embora ndo considere irrelevante, pensa, baseada
em trabalhos desenvolvidos sobretudo por Goffman (1967), que as ciéncias da linguagem se
preocupam menos com a natureza do auditorio e mais com os modos de presenca do alocutario
na comunicagdo, de forma que estabelecem classificacBes quanto as instancias de rececdo em

funcdo do grau de presenca e de atividade.

Perelman (1987) teoriza que o discurso se apoia sobre as crencas e as opinides em voga no meio
social: para comecar a desenvolver uma argumentagdo, o orador deve estabelecer antes um
acordo com o auditorio, sendo que esse acordo repousa sobre os factos (aquilo que é considerado
como tal), as verdades (aquilo que o publico entende como verdade) e as presungdes (que se
cuidam validas em funcdo das normas admitidas). O autor considera que a partir dessas bases, 0
orador prossegue 0 seu discurso argumentativo, apoiando-se em técnicas de ligacdo e de
dissociacdo, em funcdo dos esquemas logico-discursivos que desfrutam de largo

reconhecimento, até & generalizacdo. Perelman (1987) apropriava-se assim dos lugares, os topoi.



A abordagem dos topoi, para Amossy (2002), procura determinar 0s esquemas ldogico-
discursivos que articulam e modelam os raciocinios, mostrando que a sua forga de convicgao

depende, em parte, dos lugares comuns sobre os quais eles se edificam.

Na sua proposta de andlise da argumentacdo no discurso, Amossy (2006) utiliza todos os
fundamentos, desde a pragmaética, que sob os angulos diversos, estuda a proposicdo, as
implicacdes e os topoi que asseguram 0 encandeamento dos enunciados e 0 seu impacto na
interacdo (Perelman, 2002), até ao conhecimento do senso comum, no qual o locutor se
fundamenta para construir desde as premissas iniciais até a conclusao, passando pelo topicos e as
doxas, 0 que evidencia também a influéncia de Aristoteles (1998) na formacgdo de seu quadro
tedrico e na recuperacdo que a autora faz dos géneros retdricos, para desenvolvé-los entdo a luz
do dialogismo de Bakhtin (1997) (Paulinelli, 2014)

Amossy (2005), citado em Paulinelli (2014), considera que as estratégias argumentativas
relacionadas com o logos, com o ethos e com o pathos sdo em boa parte modeladas pelo género
de discurso. Por exemplo, no que diz respeito ao logos, a autora entende que o grau de
formalizacdo do raciocinio, assim como a escolha e 0 agenciamento dos argumentos, diverge
manifestamente de um quadro a outro, mesmo se as teses defendidas pelo locutor forem

similares.

Finalmente, a anélise da argumentagdo é indissocidvel da andlise do funcionamento de um
discurso em situagdo, assim como do estudo da eficécia da fala, que passa necessariamente pela

do logos na sua relacéo constitutiva com o ethos e o pathos.

CAPITULO Il — ANALISE DOS DISCURSOS ORAIS TRANSCRITOS

3.1 Generais Patton e Savimbi: Biografias dos Homens da Guerra
Jonas Malheiro Savimbi nasceu a 3 de Agosto de 1934, numa pequena localidade do

Munhango, a norte da provincia mais no centro de Angola, Bié. E o pendltimo dos cinco filhos
de pais originarios de Chilesso, Lote Malheiro Savimbi, funcionario do caminho-de-ferro e
Helena Mbundu, doméstica, conforme se costumava chamar na altura as mulheres casadas que

trabalhavam em casa. Savimbi pertence ao grupo etnolinguistico Ovimbundu, que comporta




30,7%* (Malumbu, 2005, p.45) da totalidade dos mais de 9 grupos etnolinguisticos'® de Angola
(Zau, (Coord.) 2007), seguido pelos Mbundu (Kimbundu) com 18,59% (Malumbu, id.),

Jonas Savimbi passou a sua juventude em Chilesso, onde frequentou o ensino primario e parte do
ensino secundario em escolas da IECA (Igreja Evangélica Congregacional de Angola). Como
naquele tempo os diplomas das escolas protestantes ndo eram reconhecidos, repetiu a parte
secundaria no Huambo, numa escola catélica mantida pela ordem dos Maristas. A seguir ganhou
uma bolsa de estudos providenciada pela IECA, para concluir o ensino secundario e estudar
medicina em Portugal. A 18 de fevereiro de 1958, dia da sua partida para Portugal em
companhia dos outros jovens estudantes sdo-lhe atribuidas, na obra ‘“Percorrendo Caminhos
Longos”, as seguintes palavras:
“Somos muitos estudantes angolanos que partem neste momento para Portugal estudar; e
partimos como vossos filhos, filhos de todos os angolanos; vamos a Portugal para voltar
um dia, com o objetivo de ajudar a libertar 0 nosso povo e contribuir para o
desenvolvimento do pais; ndo vamos para ficar. Durante a nossa estadia em Portugal
guardaremos sempre presente os valores culturais angolanos”.
Em Janeiro de 1960, o entdo jovem, Jonas Malheiro Savimbi recebeu cartas de encorajamento do
nacionalista Ardo Kunga e do missionario protestante Dr. Mallory, no sentido de prosseguir a
sua caminhada de luta para a libertacdo de Angola. Em fevereiro do mesmo ano, abandona
clandestinamente Portugal rumo a Suica, onde continuou com outros estudantes a manter o
fervor nacionalista, partilhando ideias independentistas com diversos jovens e lideres africanos.
Savimbi tinha uma grande facilidade de comunicagéo tanto nas linguas internacionalmente mais
consideradas (Inglés, Francés, Portugués) como nas nacionais (Umbundu, Quimbundu, Tchokue,
Ngangela).
Em Agosto, ja na Suica, Jonas Savimbi conheceu Tom Mboya, Ministro da Economia e
Planeamento do Quénia que o aconselhou a ingressar na UPA — Unido dos povos de Angola,
tendo proporcionado um encontro com Holden Roberto. Em Dezembro, Jonas Savimbi visitou
Jomo Kenyatta, sob auspicios de Tom Boya, em Nairobi, que o aconselhou igualmente a
ingressar para a UPA gue considerava um movimento realmente nacionalista, e que, carecia de
jovens inteligentes e organizados, como Jonas Savimbi. Resolveu assim, 0 seu ingresso na entao
Unido dos Povos de Angola em fevereiro de 1961, tendo sido catapultado para Secretario-geral
do Movimento. Jonas Savimbi troca, em 1962, a medicina pelas ciéncias politicas, nas quais

chega a se formar, no Instituto de Ciéncias Politicas e Sociais da Faculdade de Direito de

14 Malumbu, Moisés, 2005, Os Ovimbundu de Angola: Tradi¢io — Economia e Cultura Organizativa, Edizioni Vivere
In, Roma; p.45, Grafico: Expressoes em percentagem, dos grupos étnicos mais numerosos de Angola, segundo |.
Carreira, p. 185.

15 Zau, Maria Ermelinda (Coord.), 2007, Uma Revolug3o Silenciosa em Angola, Raimundo Lima, Angola
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Lausane — Suica, tendo terminado com distingdo o grau de Licenciado em Ciéncias Politicas e
Juridicas a 15 de Julho de 1965.

Com o seu contributo, no mesmo ano, formou-se 0 GRAE (Governo Revolucionario de Angola
no Exilio). No dia 25 de Maio, Dr. Jonas Malheiro Savimbi participou na criacdo da OUA —
Organizacdo de Unidade Africana, como Presidente da Comissdo de todos os Movimentos de
Libertacdo da Africa, constituida, para além dele (presidente), por Méario Pinto de Andrade

(Secretario) e Dr. Julius Kianu (Relator).

Com o tempo foram-se acumulando divergéncias entre o pensamento do Dr. Savimbi e 0 modo
de conducdo da UPA/FNLA — Unido dos Povos de Angola / Frente Nacional para a Libertacao
de Angola, traduzido nomeadamente na falta de estruturas que garantissem a sequéncia das acoes
no interior do pais; falta de vontade politica por parte da classe dirigente de integrar o “maquis” e
assim revigorar a luta direta contra o inimigo colonialista, espelhado no discurso de 16 de Julho
de 1964 pronunciado na Cimeira da OUA em Adis-Abeba:
“ (...) tendo em conta que o GRAE longe de intensificar a sua agdo militar e o
reagrupamento das massas populares, e que sé os meios podem acelerar a libertacdo de
Angola, encontra-se presos, a declaracGes sem futuro. Eu, Jonas Savimbi, Ministro dos
Negocios Estrangeiros do GRAE, para estar de acordo com a minha consciéncia, decidi,
perante a mais alta instancia africana demitir-se das minhas funcGes que ndo sdo do
interesse do povo angolano e dos objetivos dos povos irmdos que tém consentido
sacrificios para ajudar a causa angolana (...) para que eu me consagre de corpo e alma
pela libertagdo do meu pais (N’ganga, 2008, p.128)
Savimbi parte para a China em companhia de 11 outros condiscipulos onde recebem em
Nanquim e Pequim preparacdo politica e militar, voltado para a guerrilha, pois, estava
consagrado o principio de que todo o dirigente da futura organizacdo deveria assumir o
compromisso inaliendvel de participar na luta, no interior do pais. De regresso a Angola em
1966, funda a 13 de Margo a UNITA — Unido Nacional para a Independia Total de Angola,
Partido Politico armado do qual viria a ser Presidente; General Militar e, Comandante-Chefe das

FALA (Forcas Armadas para a Libertacdo de Angola), seu braco armado.

Em Setembro de 1966, consolidada a mobilizacdo de um exército capaz, ataca o posto fronteirico
de Kanhungula; a 4 de Dezembro, o posto de Kassamba; a 25 de Dezembro, a Vila Teixeira de

Sousa — todos estes ataques, contra o colonialismo portugués.

De 1974 a 1975, depois do 11 de Novembro deste ultimo, data da Independéncia, proclamada
por Agostinho Neto, Presidente do MPLA (Movimento Popular para a Libertacdo de Angola) e
primeiro presidente de Angola, dadas as trai¢Oes, intrigas, callnias e atentados entre o0s trés
partidos, ora conhecidos — Savimbi e Holden Roberto foram positivamente escorracados pelo

MPLA, tendo por exemplo em Agosto de 1975, para além de outros episodios anteriores, sido




mortos setecentos militares da UNITA, quando se retiravam de Luanda, (...) no conhecido
“massacre do Dondo, na ponte sobre o rio Kwanza. Em face disto, o pais ficou claramente
dividido em zonas: o norte litoral sob o controlo do MPLA, o sul da UNITA e o norte interior da
FNLA.

A guerra generalizou-se e tornou-se feroz apos a independéncia até 1992, com a assinatura dos
acordos de paz de Bicesse, que viriam a durar ndo mais do que dois anos, pois, Savimbi regressa

a guerra, apos as contestadas elei¢cdes de 1992.

Savimbi tombou heroicamente em combate, coincidentemente, na mesma regido onde viu fundar

0 Movimento (Leste de Angola) que durante toda a vida comandou, a 22 de Fevereiro de 2002.

George Smith Patton, Jr. nasceu a 11 de Novembro de 1885 em Sdo Gabriel, California, nos
Estados Unidos da América. Patton é descendente de uma familia de histéria e tradigdo militares,
0 que lhe permitiu desenvolver uma inclinagdo descomunal para a guerra desde tenra idade, com

interesse particular pela guerra civil americana (Colbert, s/d)*.

Formou-se na Academia Militar de West Point e cedo, no prosseguimento da sua graduagéo

militar, se envolveu na Primeira Guerra Mundial. (Id.)

Os Estados Unidos entraram para a Primeira Guerra Mundial em 1916 com John J. Pershing
Comandante das Forcas Expedicionarias Americanas. George Patton pediu para se juntar a
equipe de J. Pershing e foi promovido a capitdo em 15 de Maio de 1917, partindo para a Europa
em 28 de Maio entre os 180 homens do grupo avancado de Pershing que chegou a Liverpool no
dia 8 de Junho. Tomado como assessor pessoal de John Pershing, supervisionou o treino das
tropas americanas em Paris, até Setembro daquele ano. Em seguida, mudou-se para Chaumont
onde lhe foi atribuido um posto de ajudante, auxiliando a empresa sede a supervisionar a base.
Patton estava insatisfeito com o cargo e comecou a interessar-se por tangues, assim J. Pershing
deu-lhe o comando de um batalh&o de infantaria.

Em 10 de Novembro de 1917, Patton foi nomeado para estabelecer a Escola de Combate Leve
das Forcas Expedicionarias Americanas e foi promovido a major a 26 de Janeiro de 1918.
George Patton treinou tripulagdes de tanques para operar em apoio de infantaria e foi promovido
a tenente-coronel a 3 de Abril de 1918, e frequentou o Colégio Maior de Generais do Comando
do Exército dos Estados Unidos em Langres.

Em Agosto de 1918, foi colocado no comando da 12 Brigada Provisoria de Tanques (renomeada
Brigada de Tanques 304): a 6 de Novembro de 1918, George Patton supervisionou pessoalmente

a logistica dos tanques de sua brigada no seu primeiro uso em combate por forcas norte-
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americanas, e reconheceu areas-alvo para seu primeiro ataque préprio. Patton ordenou que
durante as batalhas nenhum tanque dos Estados Unidos fosse entregue. Durante a batalha de
Saint-Mihiel, estava no comando de tanques Renault FT tripulados por americanos, ao lado dos
275 tanques com as tropas francesas. A batalha cessou em 15 de Setembro de 1918 com os
americanos e franceses vitoriosos. A audécia de comandantes como Patton, que lideravam seus
homens ficando na linha de frente, influenciou de forma primordial o resultado da batalha. A
brigada de Patton foi deslocada pelo general Pershing para auxiliar os americanos na Argonne.
Liderou pessoalmente uma tropa de tanques entre a névoa espessa em linhas alemés, George
Patton foi ferido na coxa esquerda enquanto liderava seis homens e um tanque a um ataque

contra metralhadoras alemas perto da cidade de Cheppy.

Ainda durante o confronto, Patton comandou a batalha, a partir de um buraco por mais uma hora
antes de ser evacuado por conta do ferimento. Ainda parou num posto de comando para
apresentar o seu relatério, antes de ir para um hospital. Mais tarde foi condecorado com a Cruz

de Servicos Distintos.

Enquanto recuperava de seu ferimento na coxa, Patton foi promovido a Coronel do Corpo de
Tanques do Exército Nacional Americano em 17 de outubro. Ele voltou ao dever a 28 de
outubro, mas ndo viu nenhuma acédo adicional e seus esfor¢cos terminaram com o armisticio de 11
de Novembro de 1918.

No final da guerra, Patton havia adquirido duas condecoracdes: A Cruz de Servigos Distintos
pelo seu trabalho em Cheppy e a Medalha de Servicos Distintos por sua lideranga na escola de
brigada e tanques. A guerra também Ihe deu outra condecoragdo, o Coracdo de Pdrpura, esse

criado apenas em 1932, premiava her6is que morriam ou eram feridos em combate.

Em julho de 1942, o presidente americano Franklin Roosevelt e o primeiro-ministro britanico
Winston Churchill decidiram que os aliados deveriam abrir uma segunda frente de batalha. A
intencdo era dividir as atencdes do exército nazista e ajudar a Unido Soviética. Estaline queria
uma segunda frente na Europa, mas Roosevelt e Churchill preferiram comecar pelo norte da

Africa. O comando ficou com Dwight Eisenhower.

O general Patton ndo era um sujeito que podia dispensar uma briga de propor¢des inimaginaveis.
Ele dominava uma novidade no cenario de batalhas: a artilharia motorizada. Quando os Estados
Unidos entraram em campo, dois anos depois do inicio da guerra, o general, companheiro dos
tempos de caserna e comandante supremo dos aliados — convocou-o0 imediatamente. Eisenhower
sabia que Patton estava entre os poucos homens do mundo capazes de manobrar um exercito de
tanques blindados. A estreia do general ndo foi dececionante. Em novembro de 1942, sob sua
lideranca, Marrocos, Argélia e boa parte da Tunisia foram libertados. O general alem&o Erwin

Rommel e seu famoso agrupamento de Panzers Afrika Korps ficaram encurralados em Tunis,




que caiu em Maio de 1943, deixando um saldo de aproximadamente 200 mil soldados alemées

como prisioneirost’.

Apds a vitoria na Europa, depois de Ihe ter sido recusado um comando no Pacifico e desiludido
com o seu cargo de governador da Baviera, Patton assume um comportamento cada vez mais
erratico, falando repetidamente num futuro confronto entre os EUA e a URSS (Russia). Recebe
ordens para regressar aos Estados Unidos mas a 9 de Dezembro de 1945, um dia antes da partida,
¢ vitima de um acidente de viacdo do qual vem a falecer duas semanas depois. Durante os 46
anos da sua carreira Patton entrou por diversas vezes em conflito com 0s seus superiores
hier&rquicos e esteve na origem de varios escandalos devido ao desprezo pela condi¢cdo humana
dos soldados. Todavia, ficaram para a histdria as suas reconhecidas qualidades de tatico
brilhante, de agressividade e capacidade de lideranca que lhe valeram a alcunha de “velho

sangue ¢ tripas” (Robalo e Mata, 2020, p. 103).
3.2 Organizacao e Culturas Militares

Desde a sua concecdo, a Cultura é o constructo que mais suscitou teorias diferenciadas, dada a
sua complexidade. E.F. Tylor definia a cultura como sendo “um conjunto que compreende os
conhecimentos, crencas, arte, o direito, a moral, 0s costumes e todas as outras aptiddes e habitos
gue o homem, enquanto membro de uma sociedade, adquire. Ja Bronislaw Malinowiski (apud.
1944, p.44) define-a como o todo integral que compde os instrumentos e os bens de consumo, as

castas constitutivas dos varios reagrupamentos sociais, as ideias, artes crencgas e costumes.

A cultura militar € entdo o conhecimento do complexo de habitos, crencas, simbolos, arte e
outros atributos que a guerra comporta e impde. A cultura militar atinge-se com um
entendimento profundo do vasto campo de batalha que comega com a dimensdo pessoal e 0

autodominio, tanto na vitéria como na derrota.

Assim sendo, o primeiro e talvez o mais importante pressuposto para que a cultura militar supere
0s obstaculos da carreira é a Organizacéo.

O exército ndo é uma massa, nem um publico qualquer; é um movimento pois, tem um objetivo

unico, pelo qual luta até ao ultimo sacrificio se necessério.

O papel social de militar alcanga-se cumpridas as véarias fases de socializa¢do: recruta,
especializacdo e o exercicio da missdo, que constituem fontes dignas de aquisicdo das varias
culturas que o exercito requer na qualidade de uma Organizacdo. S&o estas fases de
(re)socializacdo que tornam os homens perseverantes, obedientes, obstinadas, corajosos,
submissos, respeitadores de principios, seguros e confiantes. Garbraith (2007:77) considera a

organizacdo a terceira das fontes do poder, existe normalmente associada a propriedade e, em

17 Extractos de https://pt.wikipedia.org/wiki/George S. Patton 22-06-2016
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maior ou menor medida, a personalidade. No entanto, é mais importante do que qualquer uma
delas e cada vez mais nos tempos modernos [...] pois que, a personalidade e a propriedade sé
tém efeito com o apoio da organizacdo. Na elevacdo da cultura militar, a organizacdo €
primordial, ela € a maior fonte de carisma das altas patentes do exército, enquanto comandantes.
A organizacdo, incluindo a manifestada no Governo, € a principal fonte de todo o poder (apud,
Gabraith, 2007:77).

Um exército é de per se, uma Organizacdo, considera 0 mesmo autor; possui uma forte estrutura
interna que confere a cada homem o seu lugar e autoridade bem determinados; exige dos seus
membros um elevado nivel de obediéncia — de submissdo. E dos que impressiona, assusta ou

conquista e domina externamente.

3.3 Comunicacdo Intercultural entre os diferentes ambitos militares.
A formacdo ou socializacdo militar € uma politica educativa que envolve na primeira instancia

instruendos/recrutas e instrutores. O objetivo principal desta instrucéo € a iniciacdo dos recrutas
no dominio da técnica e tatica militares. Como educacdo, Marques (2003:52), diz que, a politica
educativa deve dar primazia a abordagem intercultural, sobretudo por ser ela que comporta uma
relativizacdo positiva, com convite a tolerncia, uma tomada de consciéncia do individuo
enquanto tal, uma reivindicagdo do “direito a diferenga”. As interculturalidades, na pratica,
ocorrem na comunicacdo e na interacdo cultural, mas também nas relacdes econémicas, no
entendimento e no conflito religioso, na convivéncia intergeracional, na acdo dos media, nas
préticas de saude!®. Para além de um dialogo vertical descendente complexo, dada a tecnicidade
resultante da diferenca cultural entre os instrutores e outros lideres, existe entre os pares
profundas diferencas culturais que inibem a comunicacdo fluida, tanto para a simples
comunicacdo como para as aquisicdes e exercitacdes e aplicagdes dos novos conhecimentos. No
entanto, o exército como instituicdo deve encontrar uma politica para fazer fluir a comunicacao,
ndo obstante a diferenca. E nesta perspetiva que Simmel funda duas valéncias fundamentais do
processo cultural: a primeira é a de que a cultura assenta na negociacdo da diferenca; a segunda é
a de que o contacto com o diferente ndo conduz necessariamente a uma resolucéo pacifica, e que
é afinal na colisdo com o distinto que radica o principio da identidade®®.

Virgilio Alvarado (apud. D’Avila Lopes, 2012:69) distingue claramente que, enquanto o
Multiculturalismo propugna a coexisténcia num mesmo espaco social de culturas diferentes sob
0 principio da tolerancia e do respeito, a Interculturalidade pressupde como inevitavel a interacdo
entre essas culturas e propde um projeto politico capaz de estabelecer um dialogo entre elas,

como forma de garantir uma real convivéncia pacifica.

18 http://www.oi.acidi.gov.pt/docs/Col Percursos Intercultura/4 Pl Cap2.pdf Acesso 15-07-2015
% Ibidem.



http://www.oi.acidi.gov.pt/docs/Col_Percursos_Intercultura/4_PI_Cap2.pdf

Gracas a este projeto politico é possivel manter a cultura militar intacta e inalteravel com
recorréncia a doutrina da integracdo cultural, proposta por Carmo (2007:241), arrancada do
pressuposto mais generoso da igualdade do género humano, que defende que no mesmo espaco,

todas as culturas devem misturar-se e transformar-se numa que delas resulte, melting pot.

3.4 A Lingua e Linguagem da Guerra: Ao encontro das Sociedades Militares

"A guerra é de todas as épocas e de todas as civilizagdes. Os homens sempre se mataram,
empregando os instrumentos fornecidos pelo costume e a técnica disponivel: com machados e
canhdes, flechas ou projéteis; explosivos quimicos ou reacBGes atdmicas; de perto ou de longe;
individualmente ou em massa; ao acaso ou de modo sistematico”. (Aron, 1939:11)
A linguagem da guerra até uma perce¢do mais profunda e consolidada é a morte e a violéncia
que se manifesta com a violéncia direta, a privacdo de necessidades basicas, a privacdo de
liberdade e alienagdo, violacdo estrutural (de Galtung) e violacdo do meio ambiente (apud.
Oliveira, 2009:70).
A lingua, como sistema de comunicacdo expressa pelo oral ou pelo escrito que serve como
objeto de comunicagdo entre as pessoas que constituem determinada comunidade linguistica
constitui o primeiro instrumento de uso indispensavel para a realizagdo da guerra.
A principio, a lingua militar situa-se entre as linguas artificiais, ja que foi criada para fins
especificos de comunicagdo militar. Reis (2006:42) define lingua artificial como sendo todo o
sistema de signos criados para serem usados nas esferas em que o uso de uma lingua natural é
menos eficaz ou impossivel. Por motivos estratégicos, operacionais ou circunstanciais 0s
militares escolhem uma lingua natural, com a qual todos se podem comunicar sem limitacfes
objetivamente substituida em situa¢es pontuais pela linguagem gestual, sinais ou mimicas
previamente elaborados. No caso angolano, por exemplo, a UNITA elegeu a lingua local
Umbundu, para servir-lhe de lingua de comunicacdo militar acrescentando-lhe somente alguns
vocabulos técnicos da guerra, enquanto o MPLA servia-se do portugués. Mas a linguagem
militar ¢ mais do que este “arranjo”, até porque € uma lingua artificial especializada, ja que adota
linguagens tipicamente militar. No caso acabado de mencionar, caso angolano, na UNITA ha
uma interacdo saudavel entre 0 Umbundu e as varias terminologias militares que fazem do todo
um melting-pot interessante, tornando especializada a resultante lingua militar.
Na guerra adotam-se varias linguagens para manter a comunicacao viavel, dependentemente da
posicdo, localizacdo e contexto dos sujeitos em missdo militar. Para além de que o discurso oral
militar deve dispor de indubitavel entoagdo por ser “essencial, por ela desempenhar “[...] uma
fungdo chave na producdo e interpretacdo de sequéncias discursivas” e ser usada ‘“para

transmitirmos sentidos e produzirmos efeitos”(apud. Duarte e Rodrigues, 2003:190). Nas
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condicGes em que ndo existe condigdes do uso do discurso verbal ha uma intensa utilizacdo do
discurso nédo-verbal: os sinais com os bragos, maos, dedos das maos, olhares, franzires da testa,
enfim, o todo corporal e 0s objetos nele expostos dependentemente da especialidade militar em

gue o comunicador se enquadra.

3.5 Ao Encontro das Sociedades Militares: Comunicagdo Ascendente e Descendente
As sociedades Militares, assim entendidas pelas varias especialidades que comporta o exercicio

militar, possuem uma dinamica complexa de intervencdo que vem sendo facilitada pela
integracdo de diversos intercambios multiculturais que, para servirem no todo o objetivo
primario do exercito — a defesa e seguranca da nacdo —, esbatem as tendéncias globais e criam
uma identidade cultural prépria que se adequa aos objetivos da organizacdo. A disciplina militar
solicita a subordinacédo e esta, no exército, alimenta o fortalecimento da autonomia de todos 0s
participantes, mediante a atribuicdo de capacidades que permitam a intera¢do, sem prejuizo da

identidade pessoal ou coletiva (Riviére, Coord. 2009:10).

A comunicacdo militar flui mais de cima para baixo (comunicacdo descendente), dado o seu
caracter de hierarquizacdo. O estratega, diz Rieffel (2003), procura a eficacia, a racionalidade,
indo direto ao objetivo. Os fuzileiros navais americanos, por exemplo, colocam na primeira
instancia o lider sénior na elaboracdo da estratégia. “Marines will find themselves working for
senior leaders who participate directly in the development of strategy. Such leaders need
subordinates who understand their requirements and the environment they work in” (AAVV,
1997:4).

Embora todos estejam completamente engajados na execucédo da estratégia, porquanto aprendida,
cabe ao lider orientar. O lider militar, general, exerce um poder condigno®® que possui uma
antiga e estabelecida relacdo com o castigo fisico — com a prisdo em varias condicOes
degradédveis ou com o ato de infligir a dor, mutilagdo, outra tortura imaginosa ou a morte (...)
multas, expropriacdes de propriedades, censura verbal e condenacdo manifesta dos outros
individuos ou pela sua comunidade. E por causa deste poder que o desconhecido diz que a
“ordem do chefe é uma lamina, cumpre-se, ndo se reivindica” (Calbraith, 2007:31-32). E uma

forma de «tirania» no grupo.

Desta forma a comunicacédo, parece sempre vir de cima, seja em contexto de recruta, treino dos
cadetes ou na linha de frente. Os olhos e ouvidos dos soldados estdo direcionados para o
comandante que comunica na voz ativa, (em parada, sala de aulas, campo de treino, ou campo de

batalha) ou por sinais ou mimicas (na superacdo de obstaculos, penetracBes nas posicdes

20 calbraith (2007, p. 31): “A diferenca entre o poder condigno e compensatério é a diferenca entre a recompensa
negativa e afirmativa. O poder condigno ameaga o individuo com qualquer coisa penosa de modo que este
renuncia a sua propria vontade ou preferéncia para o evitar. O poder compensatério oferece ao individuo uma
recompensa ou pagamento (...)”



inimigas). Na comunicac¢do militar, no sentido ativo da palavra, pouco se ouve do subordinado
para o chefe, salvo: Sim, meu Comandante! Sim, meu General! “Yes, Sir!”

A hierarquia no exército € «sagrada», por causa da necessidade de organizacdo que requer um
exercicio de poder condigno. O chefe é chefe desde que tenha um grau a mais e em fungoes
militares. Este pressuposto faz com que a comunicacdo no exército seja objeto de insinuagdes
que negam a existéncia de didlogo, pois aparentemente s6 o chefe subjuga o subordinado, ou
seja, no final ganha o chefe e perde o subordinado (final perde/ganha)?!. Todavia, como o
didlogo militar pretende ser a comunicacdo, o chefe precisa de certificar-se de que o que vai
partilhar com os subordinados foi previamente analisado e tem fundamentos teoricos e praticos
para dar certo, ou seja, vai informar, conquistar, convencer, discutir ou, simplesmente, divertir.
Assim, o subordinado responde “sim meu General” convicto de que ¢ o que falta para fechar o
didlogo com «chave de ouro», isto é, no final ganha/ganha. Ganha o general e ganha o
subordinado.

No entanto, Robert Watson é citado em Martins como tendo considerado que nao era a fala per
se que despertava maior interesse nas pessoas “as palavras ndao passam de simples acessorios, €
que 0s sentimentos expressos no tom da voz, no olhar e no gesto, estes sim, séo capazes de tocar
0 coracdo das pessoas, sdo capazes de criar 0 ambiente necessario para uma interacdo feliz e
eficaz??.” O mesmo autor demonstra que a opinido que formamos sobre outras pessoas é definida
assim: 55% - pelos aspetos visuais; 38% - pela maneira de falar; 7% - pelo conteudo da fala.

O conceito de comunicacdo militar, para além do todo exposto acima, compreende também a
superacdo de todas as dificuldades e problemas impostos pelas circunstancias, tempo, espaco e
meio em uso. Por isso, para debelar a infinidade de dificuldades ao transmitir discurso oral em
ambientes conturbados, a comunicacdo militar comporta um vasto leque de sinais, gestos,
mimicas, onomatopeias etc, aplicaveis em cada situagdo “especifica”. Por exemplo, na tentativa
de penetracdo em base militar inimiga, os militares envolvidos fardo recurso a comunicacao

gestual, previamente assimilada.

O discurso Militar pronunciado por Generais ocorre em dois ambientes controversos: umas vezes
realiza-se face-a-face (em parada, na sala de aulas, no campo de treinos ou no gabinete do
comandante etc.), combinando gestos com a palavra: outras vezes na frente de combate ouve-se
a voz de comando: “Avancem...” “acabem com eles...” e os gestos — mao estendida, ora com
punho cerrado, ou aberta com os dedos, dando significados varios. Os enunciados mesmo em
parada, geralmente séo transmitidos de forma muito precisa, clara e altiva. O discurso do Gen.

Savimbi mesmo no maior dos desesperos pessoal € algo altivo:

2 MARTINS, L.C. A Arte de Conversar: Técnicas para Argumentar e Convencer — Luiz_Carlos_Martins-A
_Arte_de_Conversar.pdf. Acesso 10-05-2015
2 |bdem



“Olhem bem para mim, aqueles que ndo querem entender nada” [...] “Contudo, prefiro entregar
as armas e morrer logo a seguir.” (...) Nao h4, na histdria, exemplos de generais que desarmaram
a sua tropa para depois prosseguirem na sua carreira” (Muekalia, 2010, pp. 300-301).

Para além da linguagem propriamente dita, o exército € rigoroso no que concerne a todos
elementos da paralinguagem. No exército, tudo fala. Tem-se em conta que a indumentéria
correta gera confianca, por isso, determinado efetivo militar pode ser punido com certa
severidade por ndo ter a bota devidamente atacada, por ter uma mancha na farda, por ter cabelo
por tratar etc. O caminhar, a postura sdo outras exigéncias entendidas como paralinguagens que
efetivos militares devem treinar e expressar ativamente. O General ¢, digamos, 0 «ultimo» grau
operacional das chefias militares, por isso, supde a mais alta hierarquia a nivel profissional. Ha
porém, em muitos casos, talvez dadas as circunstancias e exigéncias do exército, um défice

sustentavel de sobriedade no aspeto e recorréncia a gestos suaves.

3.6 O Rosto dos discursos dos Gen. Patton e Savimbi: Nota Introdutéria

N&do é demais relembrar que os discursos que pretendemos estudar sdo de APM. Nas suas
alocucbes, os Generais, em primeiro lugar, impregnam qualquer uma destas tendéncias:
informar, persuadir, motivar, ordenar etc.; e em segundo lugar usam de todas as suas
competéncias linguisticas, discursivas, argumentativas e, sobretudo, coeréncia para incrustar o
seu discurso nos subordinados para que estes se revejam no desejo do chefe.

H& um conjunto de conceitos que as APM gerenciam com consciéncia, ou sem ela, quando
manipulam o discurso junto dos seus exércitos: argumentam para convencer e persuadir.

Abreu disse que, etimologicamente, convencer significava vencer junto com o outro (com +
vencer) e nao contra 0 outro, enquanto persuadir era saber gerenciar relacdo, era falar a emocao
do outro. A origem dessa palavra estava ligada a preposicao per, ”por meio de” e a Suada, deusa
romana da persuasdo. Abreu defendia que, convencer era construir algo no campo das ideias, ou
seja, quando convencemos alguém, esse (alguém) passa a pensar como nds. Persuadir é construir
no terreno das emocdes, € sensibilizar o outro para agir. Quando persuadimos alguém, esse
realiza algo que desejamos que ele realize. E exatamente & volta destes conceitos que o discurso
das APM gira. O lider altamente eficiente domina a arte de convencer e atingir 0os objetivos
designados pelo discurso, quer seja informar, persuadir, motivar, ou dirigir (Leane, 2009, p.107).
Para 0 uso consciente ou inconsciente, mas pelo menos seguro e bom, destes conceitos
preparam-se 0s homens para 0os dominarem convenientemente durante longo tempo. O pacote de
informag¢do pragmatica requer uma vida “inteira” de aprendizagem, socializacdo e
ressocializacdo de cada individuo interessado numa comunicacao fluida e percetivel. O exército

é o ramo focal, onde a comunicagdo incomparavelmente tem primazia tanto para construir a
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vitdria, assim como estudar estratégias de manobra, ataque, ciladas e persegui¢do ao inimigo.
Mas é pela sua utilidade que todo este pacote discursivo conhecido no exército sofre maiores
interferéncias do que as naturalmente conhecidas como ruidos da linguagem: “... many military
situations involve difficult acoustic and mechanical environments such as high and variable
noise, vibration and g-force levels” (AAVV, 2005, p.1-1). A dificuldade imposta pelos ruidos
varios sobre o discurso militar ndo devem inviabilizar de modo nenhum as a¢des militares, por
isso, como referimos anteriormente, o discurso puramente verbal deve paralelamente ser seguido
pelo paralinguistico (ndo verbal), de modo a construir-se um continuum comunicativo que supera

as dificuldades externas ou internas impostas a comunicacao.

Mas, no final, os discursos destes dois Generais pretendem sobretudo motivar, embora outras
vezes pretendam informar, persuadir ou dirigir, pois motivar €, por assim dizer, a chave que o

lider tem para abrir portas de outras tendéncias que o levam a vitdria.
Neste texto, serdo analisados, «extratos» de dois discursos orais, ortograficamente transcritos:

Gen. George Smith Patton, Jr. adepto e entusiasta da guerra, extraido da obra titulada “50
Discursos da Histéria” de Robalo & Mata, 2010 pp.103-108.

Gen. Jonas Malheiro Savimbi, também Presidente da UNITA em Angola; extraido de “A

Segunda Revolugdo: Memodrias da Luta pela Democracia” de Jardo Muecdlia, 2010, pp.300-301

3.6.1 Discurso as Tropas antes do Dia D General George Smith Patton, Jr. (T1)

Podem sentar.

Rapazes, essa histdria que algumas fontes andam para ai a espalhar, acerca da América querer
ficar fora desta guerra, de ndo querer combater, € uma treta do caragas. Os Americanos sempre
adoraram combater. Todos os verdadeiros americanos adoram o fragor da batalha. Os americanos
adoram um vencedor. Os americanos ndo toleram um vencido. Os americanos desprezam 0s
cobardes. Os americanos jogam para ganhar. E por isso que 0s americanos nunca perderam nem
nunca perderdo uma guerra.

Nem todos vocés vao morrer. Apenas dois por cento dos que estdo aqui seriam mortos numa
grande batalha. A morte ndo deve ser temida. A seu tempo, a morte vem ter com todos nés. E
todos os homens tém medo na sua primeira batalha. Quem disser o contrario, é um raio de um
aldrab&o. Alguns sdo cobardes, mas combatem do mesmo modo que 0s corajosos ou entdo levam
um enxerto de homens que estdo com tanto medo como eles. Lembrem-se de que 0 inimigo esta

tdo aterrorizado como vocés, ou talvez mais ainda. Eles ndo sdo nenhuns super-homens.

O verdadeiro herdi € o homem que combate, apesar de ter medo. Alguns superam o0 medo passado
um minuto debaixo do fogo, outros levam uma hora e alguns precisam até de varios dias, mas um
verdadeiro homem nunca deixard que o medo da morte se sobreponha a sua honra e ao seu

sentido de dever para com o seu pais e a sua masculinidade.



Durante a vossa carreira militar, vocés tém-se queixado daquilo a que chamam de «treino de
treta». Esse «treino de treta», como tudo o mais no exército, tem o seu propdsito. Esse proposito é
um estado de alerta. O estado de alerta tem de impregnar cada soldado. Um homem tem de estar
permanentemente alerta, se pretende sobreviver. Se ndo estiverem alerta, um filho-da-puta dum
alemdo vai esgueirar-se por tras de vocés e espancar-vos até a morte com uma meia cheia de
merda! Algures na Sicilia, estdo quatrocentas campas, devidamente assinaladas, e todas elas estéo
ali porqué alguém decidiu dormir em servigo. Mas sdo campas alemédes, porque somos nos que
apanhamos os sacanas a dormir.

Um exército é uma equipa. Vive, dorme, come e luta em equipa. Essa conversa de heroi
individual € uma grande treta. Os sacanas dos choninhas gque escrevem esse tipo de tretas para o
Saturday Evening Post sabem tanto de combate como de foda! N6s temos a melhor comida, o
melhor equipamento, o moral mais elevado e os melhores homens do mundo. Ai, meu Deus! Eu

até tenho pena dos filhos-da-puta que vamos atacar.

Os meus homens ndo se rendem, e ndo quero ouvir dizer que um soldado sob meu comando foi
capturado, a menos que tenha sido atingido. Mesmo que tenham sido atingidos, vocés podem
ripostar. O tipo de homem que quero sob meu comando é como aquele tenente na Libia, que, com
um Luger encostado ao peito, tirou de repente o capacete, afastou a arma para o lado com a outra
mé&o e arrumou o0 boche com um capacete. Depois apanhou rapidamente a arma e ainda matou o
outro alemao, antes de eles perceberem que raio é que estava a acontecer. E durante todo o tempo,

0 gajo tinha uma bala alojada no pulmao. Aquilo é que era um homem a sério!

Cada um dos homens deste exército tem uma tarefa a cumprir e tem de cumpri-la. Cada homem é
um elo vital da grande cadeia. E se cada condutor de camido decidisse de repente que ndo gostava
de projeteis a assobiarem-lhe por cima da cabeca, se acagagasse e se atirasse de cabeca para a
primeira valeta? O estupor do cobardola iria certamente pensar «Porra, ninguém vai dar pela
minha falta, sou apenas um no meio de milhares». E se toda a gente tivesse pensado da mesma
maneira? Onde raio é que estariamos agora? Como estariam 0 nosso pais, 0S Nossos entes
queridos, os nossos lares e até o mundo? Nao, chica, os americanos ndo pensam assim. Cada
homem cumpre o seu dever e serve o0 todo. Os do aprovisionamento sdo necessarios para fornecer
as armas e as maquinas de guerra para nos manter em acdo. Os despenseiros sdo necessarios para
fornecerem comida e roupas, porgue no sitio para onde vamos ndo ha muito que roubar. Todos 0s
homens da cozinha tém tarefa a cumprir, até aquele que nos serve a 4gua para ndo apanharmos
uma valente caganeira. Cada homem tem que pensar ndo s em si proprio, mas também no
camarada que combate ao seu lado.

Um dos tipos mais corajosos que ja encontrei foi um tipo que estava empoleirado num poste de
telégrafo, na Tunisia, no meio de um intenso tiroteio. Parei momentaneamente, para lhe perguntar
que raio estava a fazer I em cima numa altura daquelas. Ele respondeu: «Estou arranjar o cabo,
senhor». Perguntei-lhe: «N&o achas que é um pouco perigoso fazer isto agora?» E ele respondeu:

«Na&o, senhor, 0 senhor é que me esta a incomodar, e ndo é pouco!».



Aquilo é que era um verdadeiro homem. Um verdadeiro soldado. Um homem que dedicava tudo
ao seu dever, por mais insignificante que ele pudesse parecer na altura, independentemente das
dificuldades. E vocés deviam ter visto aqueles camides ao longo da estrada para a Tunisia. Os
condutores eram formidaveis. Rodavam noite e dia por aquelas estradas filhos-da-puta, nunca
parando, nunca se desviando do seu rumo, com obuses a rebentar permanentemente a sua volta. O
gue nos aguentou foi a boa coragem americana. Muitos daqueles homens conduziram
ininterruptamente durante mais de quarenta horas. Ndo eram combatentes, mas eram soldados e
tinham uma misséo a cumprir. Pois, cumpriram-na, e como! Faziam parte de uma equipa. Sem
esforco de equipa, sem eles, teriamos perdido o combate. Todos os elos da cadeia trabalharam em

harmonia e a cadeia tornou-se inquebravel.

Lembrem-se, rapazes, vocés ndo sabem que eu estou aqui. Ndo de haver nenhuma referencia ao
facto em nenhuma carta. O mundo ndo deve saber que raio é que me aconteceu. Nao é suposto
que eu esteja no comando deste exército. Vamos fazer com que os primeiros a saber sejam 0s
sacanas dos alemdes. Queremos ir para l& o mais depressa possivel. Quanto mais depressa
limparmos esta porcaria, mais depressa poderemos ir fazer uma visitinha aos mij6es dos japucas e
limpar-lhes também o ninho. Antes que os sacanas dos fuzileiros fiquem com os louros todos.

E claro que queremos regressar a casa. Queremos que esta guerra acabe. A maneira mais rapida
de acabar é dar cabo dos cabrfes que a comegaram. Quanto mais depressa levarem um enxerto,
mais depressa poderemos regressar a casa. O caminho mais curto para casa passa por Berlim e
Toquio. E quando chegarmos a Berlim, eu préprio vou dar um tiro no pintor de paredes, o filho-

da-puta do Hitler, como se estivesse a matar uma cobra!

Quando um homem se esconde numa cratera e fica 14 o dia todo, acaba por ser apanhado por um
alemdo. Nem pensar! Nem pensar, admitir isso! Os meus homens ndo escavam abrigos. N&o
quero que o fagcam. Os abrigos s6 servem para abrandar uma ofensiva. Avancem sempre. E
também ndo deem tempo ao inimigo para escavar os abrigos dele. Vamos ganhar esta guerra, mas
s6 vamos ganha-la a combater e a mostrar aos alemaes que somos mais corajosos do que eles sao

ou virdo alguma vez a ser.

A guerra é sangrenta, mortifera. VVocés tém que derramar o sangue deles, sendo derramam eles o
vosso. Abram-lhes a barriga. Acertem-lhes nas tripas. Quando os projeteis choverem a vossa
volta e vocés ao limparem o rosto de sujidade, descobrirem que em vez de sujidade é sangue e as

tripas do vosso melhor amigo, nesse momento, vocés vao saber o que fazer.

N&o quero receber mensagens do tipo «Estou a aguentar a minha posicdo». NO6s ndo vamos
aguentar porra nenhuma. Os alemdes que aguentem. NGs vamos avangar constantemente e ndo
estamos interessados em conservar nem em agarrar-nos a nada, a ndo ser aos tomates do inimigo.
Vamos estar a torcer-lhes os tomates e continuar avancar, ndo importa se por cima, por baixo, ou

através de linhas do inimigo.

De vez em quando vdo haver algumas queixas de que estamos a exigir demasiados esforgos
nossos homens. Estou-me nas tintas para essas queixas. Acredito na velha e sabia regra que diz

gue uma onga de suor poupa um galdo de sangue. Quanto maior for o nosso esforgo, mais
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alemées mataremos. Quanto mais alemdes matarmos, menos dos nossos serdo mortos. Mas
esforcos, significa menos baixas. Quero que todos vocés se recordem disto.

H& uma coisa muito importante que vocés vao poder dizer, quanto a guerra tiver acabada e
estiverem novamente em casa. Daqui a vinte anos, quando estiverem sentados a lareira com o
vosso neto sentado no joelho e ele perguntar o que é que vocés fizeram na grande Segunda Guerra
Mundial, vao sentir-se gratos por ndo ter de o sentar no outro joelho, tossir e dizer: «Bom o avé
acartava bosta a prazada, no Luisiana». Ndo, senhor, vao olha-lo diretamente nos olhos e dizer:
«Filho, o0 avb esteve no Grande 3° Exército, com um raio de um filho de uma grande puta

chamado Georgie Patton!»
Tenho dito.
(Robalo e Mata, 2010, pp.103-107)

4.6.2 Um Discurso Preocupante: Jonas Malheiro Savimbi a 13 de Margo de 1996 (T2)

Houve erros que aceito reconhecer quando celebramos o 30° aniversario do nosso Partido. O
maior dos nossos erros foi termos aceitado assinar o acordo de 1991. E um erro que assumo. A
UNITA tinha, na altura, condigbes para prosseguir vitoriosamente o combate. E um erro que
assumo plenamente. Em 1992 também houve erros, mas fui eu, quem, em Outubro de 1993,
conveceu a dire¢do da UNITA a aceitar os resultados eleitorais [...] H4 camaradas que falam mal
de mim aqui no Bailundo e se alguém achar que é mais capaz do que eu que o diga aqui. Eu tomei
aquela decisdo porque tinha os olhos fitos num horizonte de paz e de estabilidade para que os
angolanos tenham um futuro melhor. N&o foi um erro, termos aceitado os resultados eleitorais,
nem foi um erro termos assinado o protocolo de Lusaka [...]. Neste momento, estou a negociar
uma das curvas mais apertadas da histdria da UNITA. Aquartelar as tropas ndo € um problema.
Porém desarma-las, isto sim, € um problema. H& trinta anos que lutamos com 0s Nnossos
camaradas. O objetivo é formar um exército Unico. Ndo é apenas um dever patriético mas &,
também, um dever politico. Devo desarmar. Olhem bem para mim, aqueles que ndo querem
entender nada; aqueles que ndo fazem mais nada se ndo criticar, aqueles que s6 querem ser
negativos. Savimbi disse: “Entregai as vossas armas” [...]. Contudo, prefiro entregar as armas e
morrer logo a seguir. A minha vida perde sentido depois de entregar as armas. N&o fui
programado para presidente. A minha carreira termina. Vim aqui par vos dizer isto e que ninguém
parta daqui com ddvidas. Vou cumprir com 0 meu dever, mas sabeis que ja ndo sirvo para nada
depois do vosso desarmamento. A maior dor que sinto neste momento, como dirigente da
UNITA, é ter que desarmar a tropa. N&o ha na historia exemplos de generais que desarmaram a
sua tropa para depois prosseguirem a sua carreira. [...] Nao tenho possibilidade nenhuma de
sobreviver ao desarmamento da UNITA. E inatil [...] o desarmamento ¢ o problema mais
doloroso da minha consciéncia. Passo noites sem dormir pensando nos jovens e velhos que, hoje,
tém esperanca em dias melhores. N&o fugirei as minhas responsabilidades, mas nunca encontrei
um unico sinal de reconhecimento da parte da comunidade internacional. Ainda me tratam como

um bandido e ndo recebo se ndo criticas. Quem pensa que se pode desarmar 18000 homens em
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dez dias? E preciso ter em conta aquele que paga o preco maior para a paz. E aquele que entrega o
seu exército que paga o preco mais alto. Se isto for entendido havera uma manha melhor [...]
Devemos ir tdo longe quanto possivel mas tao devagar quanto aconselha a prudéncia. Angolanos,

podeis contar comigo. Savimbi esta convosco.

(Muekalia, 2010, pp. 300-301)

3.7 Anélise e Caracterizacao

3.7.1 Contextualizacéo

O GS e 0 GP sao dois generais que desenvolveram o seu discurso militar dentro de contextos

diferentes.

A vida juvenil de Patton foi atravessada por um periodo conturbado da histéria mundial (I guerra
Mundial) que Ihe permitiu exercitar-se nas ja ndo escassas aptiddes militares herdadas da familia
e mantidas com a academia e ao servico do exército americano. Patton atravessa ativo as duas
grandes guerras. Com um desempenho extraordinario, ao entrar para 0 exército americano,
Patton, gracas as suas aptid®es, dedicacdo, bravura, espirito de iniciativa e sacrificio, faz-se
graduar rapida e regularmente durante a | GM, atingindo uma posicdo confortavel. Como
resultado, faz emergir, enquanto comandante na Il GM, um discurso altamente eficiente, no qual
as palavras pareciam escolhidas, mesmo as mais disparatadas. A Il GM, complexa, que o torna
conhecido nas contendas travadas no norte de Africa, na Sicilia e no continente europeu (Robalo
e Mata, 2010, p.104) e o coloca em posicdo de destaque para a conquista de Berlim, fa-lo um
estratega geopolitico de craveira. A complexidade da guerra e a sua expansdo fa-lo-do
desenvolver e usar de estratégias discursivas e comportamentais que “lhe valeram a alcunha de
«velho sangue e tripas»” (Id.). Tal alcunha surge, pois, do seu discurso e das suas a¢fes, na linha
do inimigo, que viriam a ser conotadas com o desrespeito pela vida dos soldados. Entre estes,
uns tinham-lhe uma grande admiragdo e outros, nem por isso, como podemos constatar em
afirmacdes como:

“Nédo quero receber mensagens do tipo «estou a aguentar a minha posi¢do». NOs ndo vamos
aguentar porra nenhuma”.

O veterano de guerra néo tolerava perdas de tempo para a reorganizagcdo do inimigo, nem que
para isso desobedecesse a ordens superiores. Por isso, reafirmava que ndo pretendia “aguentar
qualquer posicdo”, para reconfirmar a sua estrategia ja antes anunciada.

“Nem pensar! “Nem pensar admitir isso! Os meus homens ndo cavam abrigos (...) os abrigos s

servem para abrandar uma ofensiva” (Id.).



O General Patton ingressou desde cedo na academia militar e entrou para 0 exército
convencional americano com convicgdo propria, o que lhe permitiu participar das duas grandes
guerras como Comandante vencedor, temido pelos exércitos inimigos e capaz de montar

estratégias de guerra em qualquer continente e pais do mundo rumo a vitoria.

Ja o General Jonas Malheiro Savimbi, num outro angulo contextual, desenvolveu habilidades de
guerra, de guerrilha e de estratégia de um discurso militar servil, para uso nos “maquis”, de onde
partiria em ofensivas para a derrota do colonialista portugués que infestava as cidades, o que
materialmente o distingue das duas grandes guerras nas quais participou Patton. Por ter escolhido
a guerrilha e 0 “maquis”, experimentava caréncias que o obrigavam a viver de improvisos, como
a mobilizacdo popular para substituir a forca das maquinas, como a utilizacdo da forca humana

no transporte do material de guerra e as deslocacfes em estradas por trilhos.

Jonas Savimbi comecgou 0 seu percurso nos gabinetes da FNLA, enquanto Secretario, € no
GRAE (Governo Revolucionario Angolano no Exilio), enquanto Ministro das Relacdes
Exteriores, mas o seu destino mesmo é aperfeicoar as taticas militares de guerrilha na China para
a rebelido armada, primeiro com o colonialista Portugués de 1966 a 1975 e depois numa guerra
civil com o Governo constituido desde a independéncia em 1975. Apesar disso, e gracas a sua
capacidade de mobilizacdo e persuasdo, conseguiu aliados de peso que durante muito tempo o
apoiaram tanto materialmente como diplomaticamente, tais como os EUA (Estados Unidos da
América) e a Africa do Sul “racista”. A guerra foi tomando corpo e GS, devido a um discurso
tricéfalo, dirigido para as massas para produzirem alimentos e transportarem o material ja no
interior, para as forcas militares para levantar-lnes o moral de combate e, para o exterior,
“suscetivel de lhe dar um apoio diplomatico indispensavel a mobilizagdo da opinido publica
internacional” (2010, p.2008), declarou: “A Gra-Bretanha é o ber¢o da democracia no velho
continente e é por isso mesmo que a UNITA ndo pode compreender que apoie o totalitarismo em
Angola”. Em 1991, é assinado o acordo de paz de Bicesse, que viria a ser considerado o maior

dos erros cometidos pela UNITA, por Savimbi:

“O maior dos nossos erros foi termos aceitado o acordo de 1991 (...) a UNITA tinha na altura

condi¢des para prosseguir vitoriosamente o seu combate”.

Mas a guerra so viria conhecer o seu fim em 2002.

3.7.2 Discurso; Estratégias e Coeréncia Argumentativa dos Enunciados Discursivos

A guerra é um dos assuntos mais importantes do Estado. E o campo onde, a vida e a morte
sdo determinadas. E o caminho da sobrevivéncia ou da desgraca de um Estado. Assim, 0

Estado deve examinar com muita atengao este assunto antes de buscar a guerra. (Tzu Sun).



Infelizmente, apesar de ser um instrumento fulcral da atividade militar, a par da escola, a
comunicacdo oral, ou melhor a competéncia de rece¢do e de producdo de discursos orais ndo é
feita de forma manifesta. O oral é apenas um instrumento para a aprendizagem de outras
matérias, alids a oralidade € o meio para alcancar outros objetivos do exercicio militar. J& Duarte
e Rodrigues?® fizeram esta constatacio em relacéo a escola considerando que parecia consensual
a ideia de que a escola ndo desenvolvia nos alunos aquela competéncia, pelo menos ndo o fazia
de forma intencional, programada e faseada. Um lider, porém, cria propositadamente estratégias

que fazem prevalecer o seu discurso, como por exemplo, a repeticao.

Shel Leanne diz que “a repetigdo faz valer... como um tema chave e um slogan , uma frase com
impacto que reflete o tema que o orador quer que as pessoas recordem (Leane, 2009, pp.123-
127). Os discursos dos GP e GS sdo em cada topico cheios de repeticdes, como que para se fazer
ouvir e perceber:

1. (@) Houve erros que aceito reconhecer .... O maior dos nossos erros foi termos aceitado assinar o
acordo de 1991. E um erro que assumo. A UNITA tinha, na altura, condigdes para prosseguir
vitoriosamente o combate. E um erro que assumo plenamente...

(b) Os Americanos sempre adoraram combater. Todos os verdadeiros americanos adoram o

fragor da batalha. Os americanos adoram um vencedor. Os americanos ndo toleram um vencido.

Os americanos desprezam os cobardes. Os americanos jogam para ganhar. E por isso que 0s

americanos nunca perderam nem nunca perderdo uma guerra.

(c) Olhem bem para mim, aqueles que ndo querem entender nada; aqueles que ndo fazem mais

nada se n&o criticar, aqueles que s6 querem ser negativos.
Em 1 (a), Savimbi querendo justificar-se dos erros repete erro, sensivelmente uma vez em cada
cinco palavras; assim como GP com Americanos relacionando-os com a vitéria.
No emprego das repeticGes, Leane ndo tem dividas da eficacia da conduplicatio, que é a
recorréncia de uma palavra ou expressdo colocada no comeco de uma frase ou clausula. A
mesma autora considera que a anafora que é a recorréncia da mesma palavra, palavras ou
expressdes no principio de sucessivas frases, expressdes ou clausulas, ndo fica atras. Sdo dois
mecanismos excelentes para concentrar a atencdo em palavras ou ideias-chave uma vez que estas
ideias ou palavras sdo enfatizadas no principio de cada uma das frases ou clausulas™- 1 (c).
Apesar de um discurso com tom arrogante, como temos vindo assinalar, caracteristica de
discursos dirigidos a auditorios vastos, GP e GS ndo leem textos escritos. “A informalidade (...)
chega ao ponto de tratar o publico a sua volta como pessoas comuns, agindo como se estivesse

em uma conversa entre amigos, em um papo descontraido de mesa de bar?*”

23 http://ler.letras.up.pt/uploads/ficheiros/6704.pdf consult. em 2014
2 http://www.educadores.diaadia.pr.gov.br/arquivos/File/2010/artigos _teses/LinguaPortuguesa/monografia/abdul.pdf
Acesso, 02 de Junho, 2016
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http://www.educadores.diaadia.pr.gov.br/arquivos/File/2010/artigos_teses/LinguaPortuguesa/monografia/abdul.pdf

2. (a) Quanto mais depressa limparmos esta porcaria, mais depressa poderemos ir fazer uma
visitinha aos mijdes dos japucas e limpar-lhes também o ninho.

Os GP e GS sao também mestres no uso das “famosas” perguntas retoricas, segundo Leane

(2009, p. 108), “cujas respostas sdo Obvias e portanto ndo precisam de ser respondidas

explicitamente pelo orador. Ajudam a dar enfase a argumentos e a fixar a aten¢gdo em assuntos

importantes”.

3. (a) Quem pensa que se podem desarmar 18000 homens em dez dias?
(b) «Porra, ninguém vai dar pela minha falta, sou apenas um no meio de milhares». E se

toda a gente tivesse pensado da mesma maneira? Onde raio é que estariamos agora?

Um outro de que APM ndo dispensam é a escolha de prioridade e concentrar-se nos temas.
Leane afirma que “o orador eficiente compreende e ndo se esquece dos objetivos das suas
afirmagbes — influenciar, informar, motivar a agir ou provocar a controvérsia”. O texto em
anélise de GS centra-se na “desgraca” que representa o desarmamento das tropas na sua Vviséo
enquanto GP do principio ao fim do seu discurso motiva as tropas para agirem ‘“Vocés tém que
derramar o sangue deles, sendo derramam eles o0 vosso. Abram-lhes a barriga. Acertem-lhes nas
tripas”.

A discursos de APM cumprem no geral com a primeira perspetiva da sequencia discursiva de
Schiffrin, (1981) citada em Gryner, (s/d). “De acordo com a primeira perspectiva, a sequéncia
argumentativa € dividida em quatro partes: o exérdio (introducdo), a narracdo (argumentacao
propriamente dita), as provas (sustentacdo através de comprovacao) e a peroracdo (concluséo).
Ninguém tera davidas ao contactar com os discursos de GP e GS que cumprirdo pelo menos com
o principio de Shifrin segundo o qual a argumentacdo é constituida essencialmente por dois
componentes: a posicao a ser defendida e a sua sustentacdo, esta ultima podendo corresponder a
explanacdo, justificacdo, defesa e modo de apresentacdo (Gryner, s/d, p.99). Se estes
pressupostos fazem a coeréncia discursiva, entdo o discurso das APM, especialmente GP e GS

tanto serdo coerentes no todo como em cada enunciado argumentativo

3.7.3 Para uma coeréncia Argumentativa

A coeréncia argumentativa € um pressuposto que nao se alcanca antes de percebidos alguns
conceitos, ou melhor, competéncias que concorrem para a construgdo do discurso oral, embora
Koch (2006:17) defenda que o ato linguistico fundamental é a argumentacdo: “isto ¢, de orientar
o discurso no sentido de determinadas conclusdes, constitui o ato linguistico fundamental, pois a
todo e qualquer discurso subjaz uma ideologia, na ace¢do mais ampla do termo”. Concordo
plenamente que, para orientar o discurso para determinadas conclusdes, é preciso construi-lo e,

que a sua construcdo passa pelo desenvolvimento de algumas competéncias, nomeadamente as:



competéncias linguistica e a comunicativa. Estas competéncias habilitam o individuo a
apetrechar-se com instrumentos linguisticos necessarios e a fazer uso seguro destes recursos nos
contextos sociolinguisticos, ou seja, a fazer uso adequado da lingua em diferentes contextos

sociais.

Adam citado em Ribeiro (2009) afirma que a sequéncia argumentativa é como sendo o conjunto
de proposicGes que constitui a macroproposicdo, sendo “uma espécic de periodo cuja
propriedade principal ¢ a de ser uma unidade ligada a outras macroproposi¢fes, ocupando
posicdes precisas dentro do todo organizado da sequéncia” (Ribeiro 2012, p.33). Portanto,
organizadas hierarquicamente, as macroproposi¢oes caracterizam uma sequéncia.
4. (a) Eu tomei aquela decisdo porque tinha os olhos fitos num horizonte de paz e de
estabilidade para que os angolanos tenham um futuro melhor.
(b) Durante a vossa carreira militar, vocés tém-se queixado daquilo a que chamam de
«treino de treta». Esse «treino de treta» como tudo o mais no exército, tem o seu

propdsito. Esse propdsito é um estado de alerta.

Na frase 4 (a) GS apresenta o problema ja tendendo a explicar a tomada da decisdo
(macroproposicdo explicatival) «Eu tomei aquela posicdo»; na sequéncia explica porque tomou
a decisdo — «porque tinha os olhos num horizonte de paz e de estabilidade» (macroproposicédo
explicativa2); e, finalmente, a conclusdo e a avaliagdo do problema levantado «para que 0s
angolanos tenham um futuro melhor» (macroproposicdo explicativa3).

Em 4 (b), na primeira macroproposi¢cdo, GP apresenta um posicionamento, uma observacao; ja
no argumento2, “no nivel dialégico ou contra-argumentativo, a estratégia argumentativa visa
uma transformacdo dos conhecimentos, a argumentacdo € negociada com um contra-
argumentador real ou potencial, o que caracteriza o aspecto dialdgico da sequéncia

argumentativa” (Ribeiro, 2012, p.45); e no final, a conclusdo: “o propdsito do «treino de treta»”.

Analisados os discursos das APM, as suas sequéncias, tém em si 0s pressupostos fundamentados
por Adam citado em Ribeiro (2012), ou seja, “a sequéncia argumentativa concretiza-se por meio
de dois movimentos: a demonstracdo e/ou justificativa de uma tese e a refutacdo de outras teses

ou argumentos; e, a partir de premissas estabelecidas, chega-se a uma concluséo ou afirmacédo”.

3.7.4 Competéncia e Estratégias Comunicativas Militares

Nas competéncias linguisticas, o instrumento que se espera dominar convenientemente € a
lingua. Mas dominar a lingua implica ser capaz de dominar um Iéxico, implica saber jogar com
os vocabulos necessarios em cada situagdo, quando de nds se espera construcdo ou

desconstrucdo dos enunciados proferidos pelos nossos interlocutores.



Assim, segundo Santasuzana (2005), “se un chico o una chica no es capaz de comprender e
interpretar las ideas de los demas, dificilmente sera capaz de ordenar las propias ideas de
integrar nuevos conocimientos progressivamente mas complejos y abstractos e de comunicarlos
con claridad y eficacia. Justifica-se por isso o “treino de treta” que Patton refere, porquanto
inimeras vezes neste trabalho referiu-se a uma formacdo intensiva e continuada para que a
comunicagdo militar seja efetiva e se consolide na equipa. Em conformidade com Maia
(2002:62), a competéncia linguistica do General fundamenta-se nos factos, nos resultados
concretos, na sua eficacia e ndo apenas na posse de conhecimentos e virtudes necessarios a

realizacdo de uma tarefa.

A linguagem militar € interativa, ndo obstante, na maioria dos casos, o discurso ativo pertenca ao
chefe, mas todos participam concordando ou realizando o que lhes é pedido fazer. Assim, sabe-

se que os enunciados estdo a ser interpretados e corretamente, passando a ser boa estratégia.

5. a) “Rapazes, essa historia que algumas fontes andam para ai a espalhar [...] ¢ uma treta
do caracas”.

b) “Olhem bem para mim!”

Para convidar todos a interagirem com o locutor, os Generais usam vocativos. O vocativo
permite (r)estabelecer os lacos sociais e afetivos que unem as personagens em presenca. O GP
parece mais animado e afavel, [Rapazes, ...]. J& nesta aparentemente irritada chamada de
atencdo, o GS usa este marcador conversacional interativo, focaliza o estatuto do interlocutor e
marca bem uma relacdo de proximidade entre os seus subordinados, quer para introduzir a
situacdo desesperadora que se lhe impde e, concomitantemente, a tropa, que enfrentaria o
desarmamento que constitui para Ele o prenincio de uma morte certa. Entre as formulagoes
Savimbi faz equivaler a entrega das armas a morte no dia seguinte enfatizando este destino
dentro de um conjunto de definigdes.
Os discursos adotaram também uma estratégia informativa/explicativa, isto ¢, “no se limita a
informar, en el sentido de mostrar el conocimiento sino que pretende hacer comprender por que
tal cosa o tal fendmeno es o actia de un modo determinado” (apud. Santasuzana, 2005).
6. a) “Os americanos jogam para ganhar. E por isso que 0os americanos nunca perderam
nem nunca perderdo uma guerra.”
b) “A maior dor que sinto neste momento, como dirigente da UNITA, ¢ ter que
desarmar a tropa. Ndo ha na historia exemplos de generais que desarmaram a sua
tropa para depois prosseguirem a sua carreira.”
Os Generais assentam 0 seu discurso no principio da cooperagdo, que acontece porque
certificam-se de que “cada participante reconhece um propdsito comum, ou conjunto de

propositos, ou, no minimo, uma dire¢do mutuamente aceita” (apud. Castilho, 2002:29). Os

59



Generais também n&o declinam o respeito pelas maximas linguisticas de Grice?, também citado
em Fowler (1986:181). No final, a mensagem foi cabalmente percebida e posta em prética. Mas,
sobretudo, embora o seu discurso pretenda ser 0 mais objetivo e especifico possivel, «discurso de
uma nota» [“... a curva mais apertada da historia da UNITA” (GS), “Os Americanos sempre
adoraram combater.” (GP)], estes discursos comportam uma estrutura coesa, ou seja, as
ordenadas séo relacionadas umas as outras; fazem esfor¢o de contextualizar o discurso, isto é,
encaixam o discurso no contexto comunicativo e finalmente, o discurso tem uma densidade
informativa, na medida em que o tema fica adequado a situacdo discursiva e a intencdo do

emissor.

3.7.5 Estrutura Comunicativa dos Discursos dos Generais Patton e Savimbi

Embora de “improviso”, ou como dito anteriormente, pronunciados sem quaisquer notas prévias,
os discursos dos Gen. Patton e Savimbi enquadram-se nos pressupostos estruturais do discurso
oral padronizados por Santasuzana (2005:42). Para esta autora, “mostrar la estructura del
discurso permite oferecer una vision de conjunto de lo que se va & decir.” Assim, ao estruturar
0s seus discursos, 0s Generais procedem a um exordio, no qual expdem para o auditorio a ideia

geral do assunto a tratar.

7. a) Rapazes, essa historia que algumas fontes andam para ai a espalhar, acerca da
América querer ficar fora desta guerra, de ndo querer combater, é uma treta do
caragas ... Os americanos desprezam os cobardes.

b) (...) Aquartelar as tropas ndo ¢ um problema. Porém desarma-las, isto sim, € um

problema.

A seguir desenvolvem o assunto proposto (desenvolvimento), apresentando uma estrutura de
ideias que esclarece ou informa tal facto de forma bem sequenciada, objetiva e légica. Nesta fase
do discurso, os Generais procuram usar 0 conjunto de recurso da diversidade da linguagem,
utilizando em conjunto o corpo (0s gestos, a mimica etc.) e a palavra (voz, entoacdo, diccdo etc.),
usando pausas entre as construcdes com palavras técnicas (proprias do exército), pronunciado
palavras de modo diferente da norma padrdo ou ainda palavras que soam a insultos fora das

paradas militares, tudo porque o contexto o aconselha, como no exemplo que segue:

8. (a)“Os sacanas dos choninhas que escrevem esse tipo de tretas para o Saturday Evening

"9

Post sabem tanto de combate como de foda

2 Apud. Fowler (1986:181) [1] maxima de quantidade — contribua com toda a informacdo necessaria aos fins normais do
discurso; ndo contribua com mais informacdo do que a necessaria [2] maxima de qualidade — tente falar verdade (ndo
diga o que sabe ser falso; ndo faga afirmagGes que ndo consegue comprovar) [3] maxima de Relagdo — seja pertinente [4]
maxima de Modo — seja perspicaz (evite exprimir-se de modo obscuro; evite a ambiguidade; seja breve; seja claro
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(b) N&o ha, na Historia exemplos de generais que desarmaram a sua tropa para depois
prosseguirem a sua carreira [...] Nao tenho possibilidade nenhuma de sobreviver ao
desarmamento da UNITA. E inutil [...]

GS em 8 (b) pronuncia o evento que faz do discurso mais desolador e dramatico. Embora se trate
de um discurso transcrito, estas (macro) proposi¢cdes encerram um desespero enorme de um
homem muito forte, acabado de destruir e deixado na mais baixa das humilhacdes, por se Ihe
obrigar a desarmar a sua tropa Em 8 (a) GP configura um estado alto de alma que pretende

incutir na sua tropa, usando de expressoes disparatadas que insuflam “animo”.

O uso e a combinagdo “correta” de atos comunicativos que enceram vocativos, marcadores
discursivos, sequéncias discursivas, conectores discursivos, déixis discursivas, interrogativas,
preposicdes genéricas, enfim, a construcdo do texto por ativacdo ou desativacdo fazem um
discurso agradavel, passivel de sobreposicdo de vozes/ ou, bater de palmas em momentos mais

altos, por aprovacao ou desaprovacao do que se diz.

Finalmente, as APM procedem ao Epilogo, fecho do discurso, relembrando o que de mais forte
foi abordado, com clarificagcdes e implicaturas dos aspetos ambiguamente tratados. A concluséo

é geralmente breve, auténtica, jovial e remete para o todo dos assuntos abordado.

9. (a) “Ha uma coisa muito importante que vocé€s vao poder dizer, quanto a guerra tiver
acabado e estiverem novamente em casa... «Filho, o av0 esteve no Grande 3° Exército,
com um raio de um filho de uma grande puta chamado Georgie Patton!»”

(b) “... E aquele que entrega o seu exército que paga o prego mais alto. Se isto for
entendido havera um amanha melhor... Angolanos, podeis contar comigo. Savimbi esta

convosco.”

3.7.6 Turnos nos Discursos Militares

Pela sua caracteristica, o discurso militar, quase ndo envolve a passagem de turno, exceto em
ocasibes em que o locutor comparta a palavra por meio de sequéncias que encerram
interrogativas. No geral, estas sdo interrogativas globais e/ou interrogativas tags®®, sendo que os
dois tipos de interrogativas sdo muito exigentes; por um lado, ndo ddo mais margem para
retorquir, a ndo ser com “sim” ou “ndo” e, por outro, levam a pessoa a confirmar uma alocucgéo
feita na primeira parte da frase.
10. (a) Podem sentar-se!
(b) Ha camaradas que falam mal de mim aqui no Bailundo e se alguém achar que é mais

capaz do que eu que o diga aqui.

26 Fowler, 2005:194. Em Inglés existe trés tipos principais de estruturas interrogativas: (1) interrogativas de instanciacéo,
que sdo introduzidas pelas palavras como why, when, where, how ou which e que pedem nova informacdo. (2)
Interrogativas globais (...) que pedem uma resposta de “sim” ou “ndo” e ndo ddo mais margem para retorquir. (3)
Interrogativas “tag” (...) a sua intengdo é levar a pessoa a confirmar uma assercao feita na primeira parte da frase.
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(c) Nem todos vocés vao morrer. Apenas dois por cento dos que estdo aqui seriam mortos
numa grande batalha.

Para além das previsiveis e habituais respostas, “Sim/ Nao, Senhor”; “Sim/ Nao, Comandante”;
“Yes/ No, Sir”, que fazem os turnos do auditério e dos subordinados singulares, estes (auditorio
e subordinados) participam do discurso sobretudo com gestos visiveis que podem ser
percecionados, ou interpretados pelo locutor como resposta favoravel ou desfavoravel. Os bons
Generais, na qualidade de bons oradores, sdo sensiveis e interpretam facil e integralmente os

comportamentos corporais do seu auditorio.

3.8 Movimentos de Castilho no Discurso das APM; Ativacao, Reativacdo e Desativacao

O uso eficaz da lingua aconselha que haja uma articulagdo entre os modulos discursivos,
semantico, gramatical e Iéxico, sendo que este Ultimo ocupa o papel principal, por ser dotado de
propriedades semanticas e gramaticais (Cf. Castilho, 2002: 56).

Esta articulacdo, que Castilho denomina Movimentos, € configurada por trés conjuntos
simultaneos de instrucdes: a ativacdo, a reativagdo e a desativagdo. Esses trés movimentos sao
tdo representativos no discurso militar que faz logica cuidarmos de percebé-los com maior

acuidade na interpretacdo dos discursos acima.

A ativacdo é o processo essencial na construcdo da lingua falada que envolvendo uma
pluralidade de regras e fundamentos permite a construcdo de enunciados. O orador com
responsabilidades estaduais como as APM deve desenvolver a capacidade de dominio,
criatividade e fazer uso para construir, para beneficio pessoal e do coletivo, sequéncias
discursivas com fundamentados topicos conversacionais, unidades discursivas arrumadas,

marcadores conversacionais e outros componentes da construcao por ativacao.

3.8.1 Taopico Conversacional ou Discursivo

De acordo com Brown e Yule (1983:73), citados por Favero (2010:45), topico “é aquilo acerca
do que se esté falando”, enquanto para Duarte (2000:149) é a “ «proposicao» acerca da qual se

faz uma predicacéo, ou seja, 0 assunto sobre o qual se afirma ou nega alguma coisa.”

Segundo Jubran (2002:344), o topico decorre de um processo que envolve colaborativamente 0s
participantes do ato interacional na construcdo da conversagdo, suportada num complexo de
fatores contextuais, entre 0s quais as circunstancias em que ocorre o intercdmbio verbal, o
conhecimento reciproco dos interlocutores, os conhecimentos partilhados entre eles, sua viséo de
mundo, o background de cada um em relagdo ao que falam, bem como suas pressuposicoes.

O topico é o elemento relevante na construcdo do discurso oral, o assunto — funciona como fio

condutor da conversacao. O seu sentido € construido durante essa interacdo e depende de fatores
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contextuais como o conhecimento do mundo, o conhecimento partilhado, as circunstancias em
que ocorre a conversacdo (Jubran, 2006, p.90). As propriedades do tdpico conversacional
decorrem da constatacdo da convergéncia das contribuicdes para um assunto dominante e da
organizacdo dos tdpicos no texto: centracdo e organicidade. Vejamos como General Patton

valoriza os americanos ¢ Savimbi o “problema”.

11. (a) Os Americanos sempre adoram combater.

(b) Todos os verdadeiros americanos adoram o fragor da batalha.

(c) Os americanos adoram um vencedor (...).

(d) Aquartelar as tropas ndo é um problema.

(e) Porém, desarma-las, isto sim, € um problema
Fica claro, a partir das sequéncias topicas acima que 0s Generais, e 0s outros profissionais da
“oratoria”, prestam muita atencdo a necessidade da manutencdo do topico ou mudanca de tépico
em situacdo de discurso para a manutencdo do interesse do assunto em exposicdo. Em 11. (b) a
repeticdo de “0s americanos” reforcado com “todos os verdadeiros” pressupfe a sua enfatizacdo
e manutencdo, ja em (c), “os americanos” é utilizado para elevar a autoestima dos “vencedores/
americanos”. Em d), “problema” é negado e retomado em e), valorizado. Para além de que “as

tropas” da d) sdo retomadas em ¢ “las”.

Nestas condi¢des, em conformidade com o que acontece no didlogo, a mudanca de topico pode
ocorrer sob trés formas, de acordo com Jubran et al. (2002, p.250): 1. “introdug¢ao de um topico
apos esgotamento natural do anterior [...] e.g. 12. (a); 2. passagem gradativa de um foco de
relevancia a outro [...] e.g. 11, (d), (e) e; 3. Introducdo de um tdpico, por abandono do anterior,
antes que os interlocutores o dessem por encerrado, e.g. 12. (b)”.
12. a) Nem todos vocés vao morrer.
b) E por isso que os americanos nunca perderam nem nunca perderdo uma guerra.
Os Generais, para além de experientes em desvio do topico, sdo-no também na digressdo, que é a
reintroducdo do topico original, ou seja, “uma por¢do de conversa que ndo se acha diretamente
relacionada com o topico em andamento” (Favero, 2001:50). Alguns marcadores ou operadores
de digressdo permitem, “logo apds o trecho digressivo, a volta ao topico anterior bem como a
continuidade de novas propostas” (Id. p. 51). Embora a digressdo se caracterize como um
processo de construcdo do texto por desativacdo, tema que serd abordado mais adiante. Vide 13.
@):
13. a) (...) Um exército é uma equipa. Vive, dorme, come e luta em equipa.

Segundo Jubran et al (2002), as digressdes sdo basicamente de dois tipos: 1. digressdes baseadas
no enunciado, “que ocorrem quando o segmento inserido constitui um topico que se relaciona, de

algum modo a outro (s) topico(s) da conversacdao” e 2. digressdes baseadas na interacdo, “que



ndo apresentam relacbes de contetido com outro(s) topico(s), justificando-se por contingéncias
interacionais”.
Ainda sobre topicos, Castilho (2002:57), entende ser este o0 processo nuclear de constituicdo da
lingua falada ou escrita, por meio da qual ocorre a selecdo lexical com que organizamos o texto e
as proposicdes ou oragbes ao nivel sintagmatico, funcional, semantico e informacional,
procedendo a sua representacao fonologica. Neste processo intervém o topico conversacional, as
unidades discursivas, a hierarquia topica e 0s conetores textuais.
Para a melhor percecao do que o topico é precisamos igualmente perceber que o portugués é uma
lingua de estrutura sintatica SVO, isto €, composta convencionalmente pela seguinte ordem de
constituintes da frase: sujeito, verbo e objecto, dos quais falaremos adiante em unidades
discursivas. Quando, nessa construcdo, um constituinte nominal posposto ao sujeito é deslocado
para uma posicdo anteposta ao sujeito, dizemos que ele foi topicalizado, 0 que acontece, em
geral, quando o falante pretende dar énfase a algum item e, por isso, o coloca no inicio da frase,
lugar de destaque nos enunciados?’.
14. a) Olhem bem para mim, aqueles que s6 querem ser negativos

b) Bom o av0 acartava bosta a prazada, no Luisiana.

c) Esse «treino de treta», como tudo 0 mais no exercito, tem o seu proposito

d) Lembrem-se, rapazes, vocés ndo sabem que eu estou aqui.
Com base no que ficou dito acima, os tdpicos formam, segundo Jubran e al. (2002), uma
hierarquia de relacdes. As relacdes de interdependéncia entre 0s niveis hierarquicos ddo origem a
quadros topicos, com duas ou trés condicdes prementes: a de Supertopicos (ST) e a de
Subtdpicos (SbT) e ainda uma possibilidade de serem ao mesmo tempo ST e SbT.
Por Supertdpico (ST) entende-se 0 nucleo da conversacdo, uma vez que é constituido por um
elemento que “(...) recobre e delimita a por¢cdo de discurso em que ele ¢ focal.” (Jubran
2002:346). Os Subtopicos (SbT) sdo os satélites dos Supertopicos, particularizando o conteddo
dos mesmos, ou seja é a divisdo interna em tOpicos co-constituintes que se encontram ‘“numa
mesma camada de organizacdo tdpica, na medida em que apresentam o0 mesmo teor de
concernéncia relativamente ao ST que lhes ¢ comum.” (1d.)
Para determinar o0 ST ou 0 SbT existem os analistas que estabelecem os niveis hierarquicos

construindo os quadros topicos. Atentemos nos exemplos abaixo:

15. (a) ST: - O verdadeiro herdi é o homem que combate, apesar de ter medo.

(b) SbT 1: - alguns superam o medo passado um minuto debaixo de fogo;

(c) SbT2: - outros levam uma hora (...)

27 http://linguaportuguesa.uol.com.br/linguaportuguesa/gramatica-ortografia/52/artigo343791-1.asp, visitada 5-09-
2015
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(d) SbT3: - mas, um verdadeiro homem nunca deixara que o medo da morte se

sobreponha a sua honra e ao seu sentido de dever para com o0 seu pais e a sua masculinidade.

Outro elemento topico que faz sentido referir porquanto presente no discurso das APM em
andlise é a Centracdo, propriedade do topico conversacional. Esta caracteriza-se pela
convergéncia da atencdo dos interlocutores num determinado assunto (Galembeck, 2010). Os
tracos desta propriedade sdo assim definidos por Jubran (2006:92): (a) “concernéncia: relacdo de
interdependéncia semantica entre os enunciados de um segmento textual (...) pela qual se da a
sua integracdo no referido conjunto de referentes” (explicitos ou inferiveis); (b) “relevancia:
proeminéncia desse conjunto decorrente da posi¢do focal assumida pelos seus elementos; (c)
pontualizacdo: localizacdo desse conjunto, tido como focal, em determinado momento do texto

falado.” Observe-se a transcri¢ao introduzida por “desarmar”:

16. (a) GS: Devo desarmar.
(b) GS: Estais hoje diante de mim, aos milhares e devo desarmar.
(c) GS: Olhem bem para mim, aqueles que ndo entender nada; aqueles que ndo fazem
mais nada se ndo criticar; aqueles que s6 querem ser negativos (...).
17.  (a) GS: ... “Entregai as vossas armas” [...]
(b) GS: Contudo, prefiro entregar as armas e morrer logo a seguir.

O segmento topico transcrito é introduzido por uma questdo — “desarmar” e organiza-se em
torno deste assunto. Verifica-se, assim, o principio da centracdo: a concernéncia regista-se pela
existéncia nos enunciados de um conjunto referencial relativo a permanéncia do “das tropas
armadas” no ambiente discursivo; a relevancia decorre da posicdo focal dos elementos que
constituem o topico, saliente-se a repeticdo da expressdo “entregar as armas” ao longo do texto
anaforicamente referido ao termo “desarmar”, localizado na questdo introdutora do topico; a
pontualizagdo resulta de, no segmento anterior, os interlocutores estarem a referir-se a uma
situacdo corrente, curso — desarmar que € um problema para o General e para 0s seus, num
segmento tdpico delimitado na conversacdo, ndo obstante, os turnos da populacdo se confinarem
implicitamente nas frases imperativas pronunciadas pelo locutor — que certamente ao dizer;
olhem bem para mim (...) contava com um publico que o correspondia.
Existe uma Transi¢cdo de ToOpico, a passagem de um topico a outro; “promove uma passagem
gradual de um topico a outro”, assumindo, por conseguinte, a fungdo de “mediacdo entre (dois)
topicos (...)”; “(...) € um recurso de manutencao da conversacao, que evita a mudanca brusca de
topico, permitindo todavia que ele se modifique, de modo que os interlocutores percebem o que é
dito a seguir como pertinente em termos do que se vinha tratando.” (Jubran, 2006:106)

14. a) [...] Neste momento, estou a negociar uma das curvas mais apertadas da historia da

UNITA. GS



3.8.2 Marcadores Conversacionais no Discurso das APM

N&o ha consenso na literatura acerca da designacdo e da definicdo da categoria que tem sido
rotulada como marcadores discursivos, marcadores conversacionais, operadores argumentativos,
articuladores textuais, entre outros, diz Ko Freitag (2009), talvez porque os marcadores
discursivos, apesar de marcarem relacfes entre 0s participantes ou entre 0s participantes e seu
discurso, ndo estabelecerem necessariamente relagdes entre elementos da gramatica. Ja antes o0s
primeiros estudiosos desta matéria como Beinhauer (1964) citado por Castilho (2002) os batizara
como “muletillas conversacionales”, o que Castilno considerou «injustamente». Mas foi o
mesmo Castilho (2002:47) que considerou que os marcadores conversacionais (MC) nédo
verbalizam a monitoracdo da fala, sendo frequentemente vazios de contetido seméantico, portanto
irrelevantes para o processamento do assunto, porém, altamente relevantes para manter a
interacdo. Castilho diz ainda que na gramatica tradicional estas palavras sdo tidas como
“expletivas” ou “denotativas”, de “expressoes de realce, sdo, por conseguinte, portanto palavras
de dificil classificacdo apesar de organizadores globais. Castilho definiu-as como sequéncias
sintaticamente independente do verbo, constantes de um ou de mais de um item lexical, ou
mesmo de expressdes ndo lexicais, funcionando na monitoracdo da conversacdo e na organizacao
do texto distribuidos no inicio, no meio ou no final da unidade de anélise. Urbano (1993:85)
define-os como unidades tipicas da fala, dotadas de grande frequéncia, recorréncia,
convencionalidade, idiomaticidade e significacdo discursivo-interacional, mas que geralmente

ndo integram o contetdo cognitivo do texto.

Por tudo o que ficou dito, concluimos que ndo ha regras gramaticais fixas para determinar MC,
embora seja claro que sdo expressdes introduzidas no discurso para criar a interacdo, o que

importa, para serem também preferéncia no discurso das APM.

15. (a) Nao, chica, os americanos ndo pensam assim.
(b) Pois, cumpriram-na, e como!
(c) Nem pensar! Nem pensar, admitir isso! Os meus homens ndo escavam abrigos.
(d) N6s ndo vamos aguentar porra nenhuma.
(e) Nao, senhor, vao olha-lo diretamente nos olhos e dizer
(f) Porém desarma-las, isto sim, é um problema.
(g) Contudo, prefiro entregar as armas e morrer logo a seguir.
(h) A maior dor que sinto neste momento como dirigente da UNITA, é ter que
desarmar a tropa.
(i) Todos os homens das cozinhas tém uma tarefa a cumprir, até aquele que nos ferve

a agua para nao apanharmos uma valente caganeira.



As APM sdo especialistas em agucar o discurso com MC ndo discursivos, sao mestres da
“comunicagdo simbolica”, em comparacfes e no “contar estorias” €, € s6 por isso que 0 GS
recorre ao “morrer logo a seguir” para dramatizar (g), enquanto GP recorre a cozinha para
aventar a importancia do “detalhe”. Estes MC sdo pragmaticos, ja que orientados para a
interacdo verbal (Marcuschi, 1989 citado em Castilho). Certamente, toda esta producédo
discursiva fez-se num clima de gestos, sorrisos, expressdes corporais em torno de cada topico
discursivo, que sdo faticos e interativos, no entanto sdo combinados com expressdes verbais ou
gestuais: “estdo a compreender?”; “ndo ¢é verdade?”, — denotando a vontade do General em pedir
a colaboracdo do seu publico. Ja esta tipologia de MC compreende os que monitorizam a
conversacdo manifestando a intengdo de iniciar o papo (“e ai”?, “tudo bem”?), assinalar o
assentimento em prosseguir (“bom”, “bem”), sdo também pré-lexicais como 0s que preenchem
vazios entre falas (“ah”, “eh”, “uhn”, “ehn”) (Castilho, 49), que sdo no geral suprimidos nos

textos escritos, raras excecoes

Por meio de marcadores textuais ou ideacionais (segundo Castilho) explorados em demasia no

discurso das APM em anélise podemos destacar:

— Em 15 (a) GP, com “ndo, chi¢a” inicia um tdpico novo negando determinada realidade
acometida a tropa. Esta tipologia de marcadores, segundo 0 mesmo autor, pode aceitar um topico
novo (“essa nao, “sem essa”, “td bom”, “vamos 14”) como pode subdividir o topico em
subtopicos (“inicialmente”, “primeiramente”, “em segundo lugar”, “em seguida’). Expandimos o
topico (“além disso”, além do mais”, “outra coisa”). Mas GS em (h) faz uma sequéncia ou topico
com “entdo” que podia ser substituido por “e ai”, “agora”. Em (f) “isto sim”, ¢ um subconjunto
de marcadores que modalizam os topicos asseverando-os (“¢ claro”, “exato”, “ta””), podia atenuar
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(“acho que”, “o que me parece”, “pode ser”).

Macedo Silva, citado em Castilho, aponta outros MC que podem ser muito bem explorados por
APM dispostos a proferirem discursos muito interativos e convencedores: marcadores

esclarecedores (“quer dizer” de apoio “né?”, “ta?”), argumentadores (“sim, mais”, “eu acho”) e

outros tantos.

Para sintetizar, quanto & posicdo do turno, os marcadores podem ser: Marcadores Iniciais:
exprimem o inicio ou a tomada de turno. Ex.: nem pensar, ndo, mas, etc.; Marcadores Mediais:
com estes o locutor pretende atestar que tem mais que dizer, podem ser representados por
conjuncdes, advérbios etc. face ao desenvolvimento do turno. Ex.: mas, acho que, digamos, além
disso; e os Marcadores Finais: indicam o fechamento do turno. Podem ser perguntas diretas que
passam o turno ao respondente ou pausas que abrem brechas para os outros interlocutores (mais
frequente no discurso de APM); “estdo a compreender”?, “ndo € verdade”?, “é mentira”?,

“entendeu”?



Quanto a funcdo, os MC podem ser: marcadores interacionais ou interpessoais e textuais,
ideacionais ou Coesivos.

Os marcadores, embora exprimindo diferentes intengdes, como sejam, as de iniciar uma
conversagdo, continuar ou terminar ou ainda desempenhar determinada funcdo, podem estar

posicionados em diferentes lugares da frase.

3.8.3 Uso de Vocativos; Uma Classe de Marcadores Discursivos

Ha nos discursos destes dois militares, alids nos discursos de APM, ocorréncias de vocativos,
enquanto marcadores discursivos, “com a funcdo de chamar o interlocutor, isto é, invocéa-lo,

interpela-lo (Penhavel, 2012:51) ou solicitar a sua atencao.
16. a) Ai, meu Deus! Eu até tenho pena dos filhos-da-puta que vamos atacar.
b) Lembrem-se, rapazes, vocés ndo sabem que eu estou aqui.
c) Angolanos, podeis contar comigo.
d) Rapazes, esta historia que algumas fontes andam para ai espalhar...

e) Olhem bem para mim, aqueles que ndo querem entender nada; aqueles que nédo

guerem mais nada se ndo criticar; aqueles que s6 querem ser negativos. (S)

Os vocativos sao atos discursivos que “avivam” o discurso, alids, “enquanto intengéo
comunicativa, os vocativos sdo entendidos como atos com a funcdo de alcancar a atencdo do
ouvinte, sinalizando a continua orientagdo do falante em direcao a ele”, em conformidade com
Hengeveld e Mackenzi citados por Penhavel (p.54), o que os faz ser muito solicitados nos
entusiasmados discursos militares. Os vocativos sdo também uma forma de justificar a interacdo
discursiva implicita no “quase mondlogo” do General para com 0s seus subordinados. Sendo
atos discursivos, podem ser expressivos, interativos e atos de contetdo (Id). Engana-se quem
pensa que 0s Generais tém preferéncia para qualquer um dos tipos, pois, cada tépico exige deles

certo tipo de vocativos, postura e mimica.

Em 16 (a), GP usa dos mais expressivos atos discursivos, “ai, meu Deus!” com uma ingente
emocdo; este sentimento pessoal de Patton desperta nos soldados uma grande disposicdo e
motivagdo para enfrentar e aniquilar o inimigo. Afinal, Hengeveld e Mackenzei (2008), citados
por Penhavel, proferem que atos expressivos sdo aqueles que ddo expressdo direta aos

sentimentos do falante, ndo envolvendo o ouvinte e ndo comunicando nenhum conteuddo.

No entanto, 16 (e), parece claramente interativo, visto que envolve o ouvinte. Alids, o ato
interativo “constitui-se por aqueles que envolvem o ouvinte, expressando algum significado de
natureza interativa”. Ja nas proposicoes, cf. 16- (c), apesar do peso interativo, o conteudo parece
ser mais substancial. Quando certos (atos) interativos podem ser expandidos com contetdo

informacional, chamam-se atos de contetdo, que podem ser, segundo 0s autores acima;
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declarativos, interrogativos e imperativos. “Penhavel e Guerra (2008) argumentam que, no
ambito da classe dos interativos, paralelamente a subclasse dos vocativos, podem ser
distinguidas outras trés subclasses de atos interativos, os atos de verificacdo, de injuncdo e de
iniciacdo que sdo tipos de atos compostos apenas por expressdes interjetivas, tendo
funcionamento proximo do dos vocativos, como “Hei...”, “O...” etc.”(apud. Penhavel, 2012:55)

Para além de indubitavelmente serem formas de tratamento, 0s vocativos, tanto pela
paralinguagem com que se correlacionam, como pelo movimento do olhar do orador, o tom de
voz etc., assim como pela sua pretensdo, de com este vocabulo, chamar a atencdo do auditério,
apesar de ndo serem 0s Unicos elementos que fazem o discurso, sdo dos marcadores linguisticos

mais importantes que os discursos dos Generais em andlise possuem.

3.8.4 Construcao por Reativacéo e Desativacao

A reativagdo consiste de acordo com Castilho (2002) em uma espécie de "«processamento
anaférico», por meio da qual voltamos atras, retomando e repetindo formas, ou repetindo
conteddos. A repeticdo, ou recorréncias de expressdes, e a parafrase, ou recorréncia de
conteudos, sdo as duas manifestagdes da construcao por reativacao” (Castilho, 2002: 57).

Assim, a parafrase e a repeticdo que sdo respetivamente a “recorréncia do conteido com uma
mudanca de expressdo, ou seja, a repeticdo do conteddo com palavras diferentes” e a
reformulacdo retdrica realizando a repeticdo dos segmentos textuais palavra a palavra (apud.
Baeugrande & Dressler, Castilho 2000:75). Afinal, a parafrase é um recurso usado
principalmente para clarificar o texto e para enfatizar a existéncia de relagdes internas entre os
elementos ou contetdos do mesmo. O autor percebe, de igual modo, que a repeticdo e a parafrase
sdo ambos processos que devem estar aliados ao funcionamento da memdria.

17.a) Os Americanos sempre adoraram combater. Todos os verdadeiros americanos
adoram o fragor da batalha. Os americanos adoram um vencedor. Os americanos ndo
toleram um vencido.

b) Nem todos vocés vao morrer. Apenas dois por cento dos que estdo seriam mortos
numa grande batalha.
c) Todos os homens da cozinha tém tarefa a cumprir, até aquele que nos serve a agua
para ndo apanharmos uma valente caganeira.
d) E depois é preciso ter a capacidade de miniaturizaréeee. A teoria grande, passa
para um papel. Porque a teoria € maior na administracdo mas a aplicagcdo tem de ser
uma miniatura.
Em 17. b) e ¢) h&d um efeito produzido pela substitui¢do da expressdes, “fodos vocés”, “todos os
homens” pelas expressodes, “dois por cento” e “aquele que ...”, (partiu-se de afirmagdes gerais
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“todos vocés”, “todos os homens” para expressdes mais concretas “dois por cento”, “aquele que
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nos serve adgua”). Note-se o efeito de concretiza¢do produzido: um enunciado que é apresentado
de modo vago na matriz € explicitado quando retomado de forma consistente; utiliza-se este tipo
de parafrase para focalizar, especificar o topico conversacional (cf. Castilho, 2002: 76), ao que
chamamos de Parafrase Concretizadora. O contrario porém, também se coloca, segundo o
mesmo autor, quando a parafrase desfocaliza o Tépico da matriz, mediante, por exemplo, o
recurso a um quantificador universal, chamamo-la desconcretizadora.

18. a) Lembrem-se de que 0 inimigo est4 tdo aterrorizado como vocés, ou talvez mais ainda.

Eles ndo sdo nenhuns super-homens.

b) Néo quero receber mensagens do tipo «Estou a aguentar a minha posi¢do». NOs ndo

vamos aguentar porra nenhuma.

Note-se que houve o efeito de desfocalizacdo, ao partir-se de expressdes concretas -“o inimigo”,
“estou a aguentar” - para outras mais abrangentes — “eles” ¢ “nos nao”.

Quando h& uma especificacdo, uma explicacdo que define 0 motivo de determinado efeito, a
informacgdo contida no segmento matriz € ampliada por meio da parafrase expansiva (cf.
Castilho, 2002: 76).

19. a) Os meus homens ndo se rendem, e ndo quero ouvir dizer que um soldado sob meu
comando foi capturado, a menos que tenha sido atingido. Mesmo que tenham sido
atingidos, vocés podem ripostar (G.P)

b) Vou cumprir com o meu dever, mas sabeis que ja ndo sirvo para nada depois do vosso
desarmamento. A maior dor que sinto neste momento, como dirigente da UNITA, € ter
que desarmar a tropa. Ndo ha na histéria exemplos de generais que desarmaram a sua
tropa para depois prosseguirem a sua carreira. [...] Ndo tenho possibilidade nenhuma de
sobreviver ao desarmamento da UNITA. E inutil [...]
A parafrase € Sintetizadora, quando sintetiza ou resume o enunciado. Segundo Castilho (2002:
76), a parafrase forca o encerramento de um tdépico. Em “porém desarmé-las, isto sim, é um
problema de GS. A expressdo “isto sim” é usada exatamente para resumir o problema que é o
aquartelamento das tropas.
20.a) Aquartelar as tropas ndo é um problema. Porém desarma-las, isto sim, é um
problema.
Também esta presente, nos discursos APM pronunciados por Generais, as chamadas Parafrases
atenuadoras aquelas em que o locutor usa recursos como por exemplo, os adverbios
delimitadores (num certo sentido, quer dizer, se bem que...) para mitigar ou amenizar o

enunciado matriz. No exemplo abaixo GS usa “mas ¢, também” “mas”.
21. (a) N&o é apenas um dever patridtico mas €, também, um dever politico

Mesmo nos discursos falados, tratando-se da construcdo por desativagdo, que €, segundo

Castilho (2004) representada pelos truncamentos de palavras ou frases e pela rutura total ou
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parcial do tépico em andamento, nota-se uma forte presenca de construgdes parentéticas. Estas
construcdes tém fungdes de esclarecimentos das sequéncias anteriores, ou seja, contextualizar 0s
topicos com pequenos comentarios, esclarecimentos ou acréscimos no que vem sendo dito. A sua
extensdo textual €, por isso, geralmente menor. Jubran (1997, p. 412) percecionou 0s Parénteses
como sendo “desvios momentaneos, sem estatuto topico, do quadro de relevancia tematica do
segmento contextualizador”.

22. (a) A guerra é sangrenta, mortifera. Vocés tém que derramar o sangue deles, sendo

derramam eles 0 v0sso.

Ao contrario das digressdes, as insercOes parentéticas ndo possuem estatuto de topico e nédo
implicam uma nova focaliza¢do. Entretanto, segundo Andrade (2001), a digressdao pode ser
caracterizada como uma porc¢éo textual que néo se acha diretamente relacionada com o segmento
precedente, nem com o que Ihe segue, porém, ndo é acidental nem cria uma rutura da coeréncia,

pelo facto de ser fruto de relagdes de relevancia topica.

23. (a) Quando um homem se esconde numa cratera e fica la o dia todo, acaba por ser
apanhado por um alemdo. Nem pensar! Nem pensar, admitir isso! Os meus homens

ndo escavam abrigos.

3.8.5 Coeréncia e Coesdo Argumentativa dos Enunciados Discursivos

Mesmo que os Generais em andalise tenham sido considerados, algures neste trabalho como
“improvisadores”, na produgdo dos seus discursos, dado que 0s proferiram frequentemente sem
quaisquer anotacGes prévias, é ponto assente que o0s planeavam e o0s delimitavam
convenientemente, de modo a prevenir a inspiracdo anarquica, capaz de os orientar para a fuga
do assunto focal e para a passagem uma mensagem bifocal passivel de ndo ser interpretada
linearmente. Manter a coesdo e coeréncia no discurso parece muito mais dificil na manutencéo
do discurso oral ja que fatores de varia ordem (circunstanciais, temporais e psicoldgicos) podem
concorrer para o desvio da linha de orientagio prevista.

A coeréncia pode ser entendida pelo que Beaugrande e Dressler citados pela Favero (2010)
disseram, como uma continuidade de sentidos entre os conhecimentos, ativados pelas expressoes
do texto, enquanto Halliday e Hassan (1976), igualmente citados pela mesma autora intendem
que a coesdo € como um conceito semantico referente as relagcdes de sentido que se estabelecem
entre os enunciados que compdem o texto; assim, a interpretacdo de um elemento depende da
interpretacdo de outro. Assim, conclui Favero, os fatores de coesdo sdo os que dao conta da
estruturacdo da sequéncia superficial do texto e os de coeréncia, 0os que dao conta do

processamento cognitivo do texto e permitem uma andlise mais profunda do mesmo.



Desta forma é ‘incoerente, diz Beaugrande e Dressler, (1981:84) citados ainda pela mesma
autora, aquele em que o leitor/alocutario ndo consegue descobrir nenhuma continuidade,
comumente porque had uma séria discrepancia entre a configuracdo de conceitos e relacfes

expressas e 0 conhecimento anterior de mundo dos recetores”.

No entanto, coeréncia € mais clara no dizer de Bluhdorn (2008), citando Travaglia (1993:21),
como aquilo “que faz com que o texto faga sentido para os usuarios”.

Todo este conjunto de argumentos remete-nos a inferir que o discurso é coerente se 0s
enunciados produzidos pelo locutor sdo interpretados a letra pelos alocutarios, isto é se a
configuragdo conceitual é compativel com o conhecimento de mundo do recetor. O discurso s6
tem significado enquanto o alocutario construa o seu entendimento rigorosamente baseado no
que o locutor quer dizer (significado). O significado é construido ndo s6 pelo produtor como
também pelo recetor, que precisa deter os conhecimentos necessarios a sua interpretacdo. O
produtor do discurso, o General, neste caso concreto, ndo ignora essa participacdo do
interlocutor, o subordinado, e conta com ela. O éxito dos discursos das APM advem do facto de
ser consciente de que grande parte dos conhecimentos necessarios a compreensao dos textos ndo
é explicita, mas fica dependente da capacidade de pressuposicao e inferéncia do recetor.

Os Generais somam éxitos na coesao e coeréncia nos seus discursos porque dominam o cédigo
linguistico e tém consciéncia das insuficiéncias dominantes no grupo e fazem proveito delas
tanto no nivel linguistico, situacional ou psicolégico. Exploram as insuficiéncias e fazem-nas
presentes no conhecimento do mundo a seu favor, pois para produzir efeito o general deve fazer
referéncia a0 mesmo mundo em que vivem os seus subordinados, falar sobre aquilo que tem

relagdo com a vida militar.

24. (a) Aquartelar as tropas ndo é um problema. Porém desarmé-las, isto sim, é um

problema.

(b) Contudo prefiro entregar as armas e morrer logo asseguir

(c) Vou cumprir com o meu dever, mas sabeis que ndo sirvo para nada depois do

V0SS0 desarmamento

(d) O desarmamento é o problema mais doloroso da minha consciéncia

(e) Quando os projeteis choverem a vossa volta e vocés ao limparem o rosto de

sujidade, descobrirem que em vez de sujidade € sangue e as tripas do vosso melhor

amigo, nesse momento, vocés vao saber o que fazer.
Em 24 (a, b, ¢, d) GS constroi um texto conexo, onde desarmar, desarmamento € a tonica; em (b)
e (c), refere-se a inutilidade do general sem o armamento. Enfim, o texto comporta ora¢fes que
estdo interdependentes; em (a) desarméa-las (verbo) completa-se com o sujeito (as tropas) da
primeira oragdo... las, acrescido do verbo retoma o sujeito para evitar sua repeticdo

(dissonancia). Em (e) GP, sempre no seu jeito, ciente da situacdo do terreno fala das condic¢Ges
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dentro dele e faz questdo de apelar a coragem de aniquilar o inimigo na primeira oportunidade,
de modo que a iniciativa corajosa ndo seja inspirada numa baixa, pior ainda, morte do amigo

amado.

3.9 Comparacao dos Dois Discursos: Semelhancas e Dissemelhancas

O discurso das APM, no caso, os discursos do GP e GS tém algumas semelhancas procedentes
do facto de ambos serem militares no mais alto escaldo de comando, tanto porque ambos tém um
cardcter distinto, formacgdes diferentes, viveram em tempos e espacos diferentes e

responsabilidades a par do exercicio de comando militar diferenciadas.

Enquanto GP foi, durante toda a vida por exceléncia, um comandante militar, estratega, isto €,
um chefe ou lider que concebe, decide, age e faz agir no dominio da estratégia, sem se ocupar de
qualquer outra atividade que Ihe demandasse o discurso como forma de sobrevivéncia, GS era
para além de Comandante do Exército, Presidente de Partido Politico que agregava massas, 0
que bipolarizava o seu discurso quase descaracterizando-o. Assim, GP estava a vontade para
aplicar licbes provindas da arte ou ciéncia da guerra, a que todo o General do Exército esta
sujeito, bem evidenciadas por Sun Tzu e por Maquiavel.

As formas de tratamento no discurso de GP parecem intensivamente mais informais e familiares,

com uma carga emotiva.

25. (a) Rapazes, essa historia...
(b) Angolanos, podeis contar comigo!
(c) Vim para vos dizer isto...

(d) (...) vocés podem ripostar

Em 25 (a) e (d), GP, certo de que esta a falar num espago em que o uso de “t0” é mais adequado,
dirige-se a sua plateia com a expressao que o sugere. J& em (b) e (c) Savimbi, apesar da
autoridade e clara tonalidade de superioridade, busca um tratamento mais formal: “vos”
«podeis».

O discurso do GS dirige-se a um publico muito difuso e heterogéneo, enquanto o publico do GP
é coeso e homogeneo sumamente militar, conforme avancado acima. Por isso, apesar da
qualidade e relagdo no que os principios de cooperacdo?® diz respeito, afasta-se um pouco da

quantidade e de modo.

28 O principio de Cooperacdo diz respeito a boa-formagdo conversacional, ou seja, a contribuicdo cooperativa dos
falantes a fim de que a interacdo discursiva em que participam se desenvolva de modo requerido, de acordo com o
objetivo especifico como o principio que “leva os falantes a exprimirem-se de modo a ndo impedirem a
interpretacdo (Fowler, 1994; Costa, Coord. 2012)



26. (a) E preciso ter em conta aquele que paga o preco maior para a paz. E aquele que
entrega 0 seu exercito que paga o preco mais alto. Se isto for entendido havera um
amanha melhor.

(b) Nem todos vocés vao morrer. Apenas dois por cento dos que aqui estdo seriam
mortos numa grande batalha. A morte ndo deve ser temida. A seu tempo, a morte vem

tero com todos nos.

A interpretacdo da 26 (a), para além de complexa, ndo permite execucdo ou pelo menos

execucao imediata, enquanto 26 (b) é passivel de uma interpretacdo imediata.

O “principio de cortesia” que se inscreve no quadro das interacfes verbais, como um fenémeno
linguisticamente pertinente que toma para objeto de estudo (...) formulas ritualizadas,
expressdes convencionalmente tidas por corteses e jogos de estratégias conversacionais (Costa,
Coord. (2012, p.292). O objetivo principio de cortesia, segundo o autor, é evitar que a troca
verbal seja ofensiva ou ameacadora para qualquer um dos interlocutores. Mas a familiaridade e
talvez a excentricidade do discurso de GP leva-o a optar por insultos, injurias, censura,
desaprovacdo e outras, enquanto GS usa da autocritica, confissdo e justificacdo, pelo menos nos
discursos em andlise. GS recorre também a eufemismos para levar a pratica o principio de

cortesia.

27. (a) Os sacanas dos choninhas que escrevem esse tipo de tretas para o Saturday
Evening Post sabem tanto de combate como de foda
(b) Quem disser o contrario, € um raio de um aldrabéo
(c) Alguns séo cobardes, mas combatem do mesmo modo que 0S corajosos ou entdo
levam um enxerto de homens que estdo com tanto medo como eles.
(d) O estupor do cobardola iria certamente pensar «porra, ninguém vai dar pela minha
falta, sou apenas um no meio de milhares».
(e) Quando os projeteis choverem a vossa volta e vocés ao limparem o rosto de
sujidade, descobrirem que em vez de sujidade é o sangue e as tripas do vosso melhor
amigo, vocés vao saber o que fazer!
(f) O maior dos nossos erros foi ter aceitado assinar o acordo de 1991. E um erro que
assumo.
(9) Em 1992, também houve erros, mas fui eu quem, em Outubro de 1993, convenceu
a direcao da UNITA a aceitar os resultados eleitorais [...]
(h) Néo é apenas um dever patriético, mas é, também, um dever politico. Devo
desarmar. Devo desarmar.
(i) Devemos ir tdo longe quanto possivel mas tao devagar quanto aconselha a

prudéncia.



Os marcadores e conectores discursivos sdo usados quase na mesma proporcdo pelos dois
Generais, especialmente o0s conversacionais ou faticos (ouve, repara, presta atencdo, etc.)
(Fowler, 1984)
28. (a) Lembrem-se, rapazes, que vocés ndo sabem que eu estou aqui

(b) Neste momento, estou a negociar uma das curvas mais apertadas da histéria da

UNITA

(c) Olhem bem para mim, aqueles que ndo querem entender nada

(d) Contudo, prefiro entregar as armas e morrer logo a seguir.

(e) Cada homem tem que pensar ndo s6 em si proprio, mas também, no camarada que

combate ao seu lado.

CONCLUSOES

O discurso militar é fascinante mas sobretudo é comovente, porque cumpre com todos 0S
requisitos linguisticos especialmente, como constatado no texto, 0s respeitantes a argumentacao,
entre as quais se encontram a argumentacdo retorica e a argumentacdo linguistica, cuja

antiguidade remonta aos primordios da idade classica, que combinava a retorica com sofisma.

A linguagem informal pela qual o discurso das APM opta, ao contrario de ser um instrumento
depreciativo, questiondvel e nocivo a adequabilidade linguistica, é uma estratégia apelativa que
os faz ndo tomar notas do que vdo pronunciar, deixando-os soltos para discursarem
improvisadamente, mas ndo erradamente, pois, acdo que é, o discurso militar precisa de ser

desburocratizado e objetivo.

Embora o discurso militar das APM tenha sido tratado como sendo discurso autoritério, dada a
sua forma persuasiva por exceléncia, esta concecdo € aliviada pelo facto de que, as APM,
especialmente nos discursos analisados, falam para um auditorio que, segundo Abreu (2008), ndo
tem a possibilidade de interromper ou refutar o emissor no momento de sua enunciacao. Pois,
nestas condi¢des, as APM ndo tém interlocutores, mas auditorio. Abreu considera ainda que o
auditorio universal é constituido por um conjunto indeterminado de pessoas sobre o qual ndo ha
controlo de variaveis, enquanto o auditorio particular corresponde a um conjunto de pessoas
cujas variaveis sdo controladas, o publico é especifico, a diversidade de pessoas e delimitavel.

Aguele gue vai argumentar precisa de se adaptar ao seu auditério.

Na idade contemporénea, a retdrica e a argumentacdo ndo sdo disciplinas em si, independentes
de outras, como a linguistica nas institui¢cbes de ensino, mesmo naquelas que tém como objetivo
preparar futuros oradores, fazedores de opinido, politicos, juristas ou APM, que tém o discurso e

a palavra como forma de contribuir para a sociedade.



Desta forma, dos discursos dos Generais Patton e Savimbi, estudados, tiramos as seguintes

conclusdes:

e A argumentagéo no discurso oral militar pronunciado pelas APM (GP e GS) foi de suma
importancia no desempenho das suas funcBGes enquanto lideres e comandantes de
exércitos;

e O discurso oral militar pronunciado pelos Generais acima, por ser bem elaborado,
baseado no contexto real, persuasivo e convencedor, foi crucial na elevagéo do moral da
tropa, no combate e nas vitdrias;

e O discurso das APM cumpre escrupulosamente com pressupostos linguisticos,
especialmente, os argumentativos para poderem convencer e persuadir; baseada em
“conocer y utilizar estrategias explicativas (reformular, definir, poner ejemplos ...
practicar la interaccion comunicativa, hacer referencia a los conocimientos del outro,
antecipar a lo se va decir...(Santasuzana, 2005). Enfim, fazem um trabalho sistematico
das estrategias explicativas necessarias para conseguir que as intervenc@es sejam as mais
organizadas e compreensivas e cativem a atencdo dos destinatarios.

e Apesar de terem sido pronunciados em épocas e circunstancias diferentes os discursos
dos GP e GS registaram mais semelhancas do que diferencas, pois, dados os objetivos da
guerra, o discurso militar tera alcancado caracteristicas comuns que levam as vitorias
independentemente do tempo, do espago e outras circunstancias que importam estudar e
perceber.
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